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RESUMEN

Para el proyecto de investigacion propuesto y por el desconocimiento de la normativa
acerca de los titulos valor, el desarrollo de la tesis en cuestion hace referencia a la
importancia que posee la aplicacion e implementacion de las facturas negociables en
el Ecuador. Las facturas comerciales negociables han sido creadas como valores
genéricos de renta fija, ya que su estructuracion no requiere de calificacion de riesgo,
previo cumplimiento de ciertos requisitos establecidos en la ley. No obstante, el
legislador del Cdédigo de Comercio ha limitado la forma de que estas facturas
comerciales negociables sea utilizada dentro del entorno social, ya que su normativa
es muy literal y ambigua con referencia a este titulo, dicho desconocimiento y escasa
amplitud en cuanto a la ley afecta la esencia de la figura juridica, su finalidad y, en
consecuencia, el crecimiento en el area comercial se disminuye y pierde fuerza en el
mercado bursatil. Este investigador, ha realizado un estudio en el cual justifique la
aplicacion de estas facturas en las grandes y pequefias empresas. Se concluye que
efectivamente, al realizar un cambio a través de una propuesta fundamentada se

obtenga una mayor aprobacion para la implementacion de facturas en el Pais.

Palabras Claves: Facturas, Comerciales, Negociables, Titulo, Valor, Bursatil,
Mercado.
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ABSTRACT

For the proposed research project and due to the lack of knowledge of the regulations
regarding securities, the development of the thesis in question refers to the importance
of the application and implementation of negotiable invoices in Ecuador. Negotiable
commercial invoices have been created as generic fixed income securities, since their
structuring does not require risk qualification, prior compliance with certain
requirements established by law. However, the legislator of the Commercial Code has
limited the way in which these negotiable commercial invoices are used within the
social environment, since its regulations are very literal and ambiguous with reference
to this title, said lack of knowledge and limited breadth regarding the law affects the
essence of the legal entity, its purpose and, consequently, growth in the commercial
area decreases and loses strength in the stock market. This researcher has carried
out a study in which he justifies the application of these invoices in large and small
companies. It is concluded that indeed, by making a change through a well-founded
proposal, greater approval is obtained for the implementation of invoices in the

Country.

Keywords: Invoices, Commercial, Negotiable, Title, Value, Stock Market, Market.



INTRODUCCION

El presente trabajo tiene como finalidad conocer el desarrollo de Las Facturas
Comerciales Negociables (FCN) en materia societaria dentro del Ecuador, puesto que
con respecto a la investigacion que se realiza, se logra comprender que estas facturas
son titulos valores de renta fija que no necesitan evaluacion de riesgo para su
estructuracion. Su caracteristica principal es la de contar con un plazo menor a 360

dias desde la fecha en la que se emite el documento correspondiente.

Con respecto al tema de estudio es esencial tomar en cuenta lo que establece
el Codigo de Comercio referente a las facturas, por ende, dentro del articulo profesa
lo siguiente: Art. 200 en el Cadigo de Comercio (Ecuador, Asamblea Nacional, 2019).
Las facturas son documentos emitidos por vendedores de bienes o prestadores de
servicios como prueba de la transferencia de bienes, la prestacion de servicios u otras
transacciones. La emisién, requisitos formales y cancelacion de estas facturas estan
regulados por normas tributarias que requieren que cada factura corresponda a
bienes entregados, servicios prestados o derechos transferidos de manera real y

material segun un contrato especifico.

Conforme a esta investigacion se desarrolla una problematica, la cual se tomé
como aspectos fundamentales respectivas visitas a la Bolsa de Valores, Casa de
Valores y Empresas Factoring, que se rijan a esta modalidad y se llegé a comprender
gue, debido a que las Facturas Comerciales Negociables son un concepto novedoso
en el entorno empresarial y relativamente reciente en el mercado de valores, se puede
afirmar que el propdsito de este trabajo es promover su uso mas amplio en el mercado
burséatil mediante una guia completa y detallada que sera desarrollada en este

estudio.

En base a las entidades expuestas, con respecto a la Bolsa de Valores
manifiestan como problemas Informacion fehaciente sobre los aceptantes de las
facturas comerciales negociables, como también titulos valores de retrasos en los
pagos, obteniendo como consecuencia generar retrasos para el comprador en los

plazos excedentes que se toman, ya que las facturas no se incorporan en el precio.

Con referencia a las Casas de Valores como problematica existe informacion
falsa de los emisores aceptantes, es decir que no es considerada como oportuna y

veraz y falta de calificacion del instrumento bursatil, y escases en el ambito legal.



En cuanto a las Empresas Factoring operativamente es muy complejo lograr el
endoso de la factura a favor de la institucion que realizara el factoring (anticipo de la
liquidez inmediata) por lo que en Ecuador mayormente no se puede hacer factoring
puro, sino un convenio de compra venta de cartera, con garantia de un pagaré sobre
las facturas a negociar, que implica, que el duefio de la factura cobra el vencimiento
a su cliente, y posteriormente paga a la institucion que le brindé la operacion, el riesgo
es que el duefio de la cartera cobre y el pago sea tardio o a su vez pague a la
institucion que le financia. Es decir, el riesgo no esta en la cartera, sino en el duefio
de cartera, ya que lo implica una gestion importante de validacion de riesgo. Aun falta
mucho por desarrollar un marco juridico, en el cual se propongan garantias, acotando
gue por falta de estas se han limitado las negociaciones de facturas comerciales
negociables para los inversionistas. El Factoring Es una herramienta muy buena que
en otros paises funciona muy bien, puesto que su marco legal es completo a

diferencia del Ecuador.

Es por ello por lo que, por la falta de informacién precisa y gestion inadecuada
de este atractivo producto, las transacciones bursatiles asociadas son escasas. La
baja inversion privada y la consiguiente falta de liquidez en las empresas han
contribuido a la falta de promocion en el uso de las facturas comerciales negociables.
La limitada disponibilidad de informacién ha resultado en que este producto no se
negocie segun las expectativas; en su lugar, las empresas buscan créditos bancarios
gue a menudo no se concretan debido a los rigurosos analisis y documentacion
requeridos. Una guia detallada sobre este producto podria ofrecer una alternativa
viable para obtener financiamiento rapidamente. Ademas, los beneficios tributarios
asociados a este producto no se utilizan debido a la incertidumbre de los clientes,

guienes carecen de conocimiento sobre esta opcién de liquidez.

Basandonos en esta investigacion, surge la siguiente formulacion del

problema:

¢, COmo podemos promover un aumento en las negociaciones en el Mercado
Bursatil mediante la creacién de una guia integral sobre el uso de las Facturas

Comerciales Negociables como una opcién para que las empresas tengan liquidez?

Para dar soporte a dicha investigacion se expone el objetivo general que

consiste en analizar las facturas comerciales negociables y su desarrollo societario



en el Ecuador, acompafnado de los objetivos especificos que se plantean como aporte

para dar respuesta a lo que se suscita con las facturas comerciales negociables.

Determinar a través de la revision de archivos de entidades como Bolsas de
Valores, Casas de Valores y Empresas Factoring, como son utilizadas las
facturas comerciales negociables.

Establecer la necesidad de un cambio, para que las facturas comerciales
negociables sean utilizadas por parte de las empresas.

Desarrollar una propuesta, para establecer un articulo Unico sobre las facturas

comerciales negociables en el ambito societario.

Es importante acotar que estos titulos pueden ser objeto de negociacién por

parte de cualquier empresa debidamente constituida que cuenten con un RUC valido.

El comprador o adquirente de un bien, derecho o de un servicio, tiene derecho

a exigir la factura que incluya los detalles de los métodos de pago utilizados y se

identifique el monto pagado y el saldo pendiente.

Como se menciona en el Articulo 202 del Codigo de Comercio (2019)

El comprador o adquirente, o su delegado o mandatario, aceptard expresamente el
contenido de la factura, por escrito, ya sea en el propio documento 0 en un anexo,
fisico o electrénico, que indique la fecha de recibo o notificacion. Se considerara a la
factura como tacitamente aceptada si dentro del plazo de ocho dias siguientes a su
fecha de recibo, no hubiera sido reclamada en cuanto a su contenido, mediante alguno
de los siguientes procedimientos: a) Devolviendo la factura sin aceptacién, con el
seflalamiento de ‘anulada’ o con la aceptacion testada; b) Reclamando expresamente
en contra de su contenido a través de una carta, conjuntamente con la devolucién de
la factura sin aceptacién o con la aceptacion testada; o con la solicitud de emisién de
una nota de crédito; y, ¢) En caso de facturas electrénicas o desmaterializadas,
mediante la solicitud de emision de una nota de crédito o anulacion de la factura,

conforme lo establecido en la normativa tributaria respectiva. (pag. 34)

Cualquier persona que desee afirmar estos hechos debe demostrar que

devolvio o notificod el documento a quien emitio la factura, segun corresponda.

Es por esta razén que, dentro del Ecuador, no existe el conocimiento suficiente

para hacer uso de lo consagrado en la ley, es por ello que existe una errénea



interpretacion de lo establecido en la normativa, la inadecuada aplicacion los articulos

pone en riesgo el uso de las facturas comerciales negociables.

Dentro del trabajo a realizarse se estructura de conformidad con el siguiente

esquema:

Capitulo I: Marco teorico, que contiene los antecedentes de investigaciones
previas sobre el tema de investigacion, una definicion de términos basicos ademas
de los soportes doctrinales y legales que fundamentan las teorias existentes sobre el

tema para su andlisis.

Capitulo 1l: Marco Metodologico, en este capitulo se refleja la metodologia de
la investigacion que describe el procedimiento escogido y disefiado por el investigador
para la recoleccién y analisis de los datos, el enfoque de la investigacién segun su
tipo y las técnicas utilizadas.

Capitulo lll: Resultado y Propuesta, que contiene la presentacion de los
principales resultados alcanzados y la propuesta que responde al problema formulado
en atencion al enfoque que se planteé dentro de la investigacion, asi como también a
los instrumentos escogidos. Finalmente, el informe contiene las conclusiones,

recomendaciones y referencias documentales consultadas.



CAPITULO I.
MARCO TEORICO

1.1. Antecedentes

Para brindar como sustento y bases para nuestro tema de investigaciéon se ha
realizado una revisién de mdultiples trabajos, ya sean de titulacion, revistas cientificas,
entre otros documentos que se encuentran relacionados con la factura negociable y
su importancia he incidencia dentro del mercado de valores ecuatoriano, de esta
manera se ha optado por desarrollar un analisis de tres trabajos de titulacién de la

siguiente manera:

El Ab. Luis David Pozo Ayala (2021) desarrollé un “Andlisis de caso” con el
titulo siguiente: “Financiamiento de las pequefias y medianas empresas en el
mercado de valores a través de la emision de facturas comerciales negociables”, en
la Universidad Andina Simén Bolivar, para obtener su: “Maestria Profesional en
Derecho de la Empresa”, dentro de su trabajo de conclusién se pudo realizar el

siguiente analisis:

En primer lugar, el capital y la financiacion son componentes esenciales e
indispensables para el desarrollo y progreso de todas las actividades econdmicas,
productivas y comerciales. En el contexto actual, caracterizado por rapidos cambios
tecnolégicos y una competencia feroz a nivel global, las empresas se enfrentan a
nuevos desafios que imponen nuevas demandas y requieren soluciones innovadoras.
Las ventajas comparativas que cada empresa pueda desarrollar en este entorno
seran cruciales para asegurar su supervivencia y éxito. Entre estas ventajas, destaca
la capacidad de obtener financiamiento en condiciones mas favorables que las

ofrecidas por los métodos convencionales.

El financiamiento es vital para el funcionamiento y crecimiento de las
empresas, especialmente para las pequefias y medianas empresas (PYMES), que
regularmente enfrentan desafios aiun mayores para acceder a recursos financieros.
Las PYMES son el motor de muchas economias, generando empleo y fomentando la
innovacion. Sin embargo, su capacidad para crecer y competir se ve frecuentemente

limitada por la dificultad para obtener financiamiento adecuado.



Las formas tradicionales de financiamiento, como los préstamos bancarios,
resultan costosas y estan limitadas por las estrictas imposiciones y requisitos de las
instituciones financieras. Los bancos a menudo exigen garantias sustanciales,
historial crediticio impecable y otros requisitos que pueden ser dificiles de cumplir para
muchas PYMES. Esta situacion crea una necesidad urgente de explorar alternativas
gue permitan a estas empresas acceder a financiamiento de manera mas flexible y

eficiente.

Una de estas alternativas es la emisién y negociacion de facturas comerciales
negociables en el mercado de valores. Las facturas comerciales negociables son
documentos que representan deudas pendientes de cobro por parte de una empresa
a sus clientes. Cuando estas facturas se negocian en el mercado de valores, se
convierten en instrumentos financieros que pueden ser vendidos a inversionistas,

permitiendo a las empresas obtener liquidez a muy corto plazo.

Este trabajo realiza un analisis exhaustivo de esta nueva estrategia de
financiamiento que las PYMES pueden utilizar. Se examina como las facturas
comerciales negociables pueden proporcionar una fuente viable de financiamiento al
ofrecer una manera rapida y eficiente de convertir las cuentas por cobrar en efectivo
(Pozo Ayala, 2021).

Al vender estas facturas a inversionistas, las empresas pueden obtener los
fondos que necesitan para operar y crecer sin tener que esperar a que los clientes

paguen sus facturas.

El mercado de valores ofrece un entorno estructurado y regulado para la
negociacion de estos instrumentos, lo que proporciona a los inversionistas una mayor
confianza y seguridad. Ademas, el uso de las facturas comerciales negociables
permite a las empresas diversificar sus fuentes de financiamiento, reduciendo su
dependencia de los préstamos bancarios y mejorando su capacidad para gestionar el

flujo de efectivo.

La investigacion explora el concepto del mercado de valores y define en detalle
gué son las facturas comerciales negociables. Se analizan las ventajas de este
método en comparacion con las formas tradicionales de financiamiento. Entre las
ventajas se incluyen la reduccion de costos financieros, la mejora de la liquidez y la

capacidad para obtener financiamiento sin aumentar el endeudamiento de la



empresa. También se considera el impacto de esta estrategia en la salud financiera
de las empresas, ya que puede mejorar su perfil crediticio y fortalecer su posicion

competitiva en el mercado.

En resumen, la colocacién y negociacion de facturas comerciales negociables
en el mercado de valores representa una alternativa prometedora para las PYMES
gue buscan financiamiento. Esta estrategia no solo ofrece una solucién inmediata a
las necesidades de liquidez, sino que también puede contribuir al crecimiento
sostenible y a largo plazo de estas empresas. La capacidad de adaptarse y
aprovechar nuevas formas de financiamiento sera crucial para las PYMES que

deseen prosperar en un entorno econémico cada vez mas complejo y competitivo.

Este enfoque amplia las opciones de liquidez disponibles para una empresa y
sirve como guia util para aquellas que optan por utilizar el mercado de valores como

fuente de financiamiento (Pozo Ayala, 2021).

El mercado de valores ofrece diversas ventajas para la financiacion
empresarial. Una de las principales es la posibilidad de obtener recursos a un costo
menor, ya que los inversionistas suelen estar dispuestos a aceptar menores

rendimientos a cambio de mayor seguridad y liquidez.

Ademas, el acceso al mercado de valores permite a las empresas diversificar
sus fuentes de financiamiento, reduciendo la dependencia de los préstamos bancarios
y mejorando su perfil de riesgo. La negociacion de facturas comerciales negociables
también puede mejorar la gestién del capital de trabajo de las empresas, ya que les

permite convertir rdpidamente sus cuentas por cobrar en efectivo.

Otro aspecto importante es la transparencia y la formalizacién que implica la
negociacion en el mercado de valores. Al estar regulado y supervisado por entidades
gubernamentales, este mercado ofrece mayor seguridad y confianza tanto a los
emisores como a los inversionistas. Las empresas que optan por esta via de
financiamiento también pueden mejorar su imagen y reputacion en el mercado, lo que

a su vez puede facilitar el acceso a otros tipos de financiamiento en el futuro.

Por otra parte, la autora Lisette Estefania Torres Ortiz (2015) desarrollé su
“Trabajo de conclusion de carrera” con el titulo siguiente: “La nueva factura comercial

negociable en la actividad mercantil ecuatoriana”, en la Universidad del Pacifico, para



obtener su titulo de: “Abogada de los Tribunales de la Republica del Ecuador”, dentro

de su trabajo de conclusion se pudo realizar el siguiente analisis:

Como primer punto a topar el 31 de diciembre de 2008, el entorno financiero
nacional marcé un hito significativo en su marco regulatorio empresarial con la
emision de una normativa clave por parte del Superintendente de Compainiias. Esta
regulacion establecio la obligatoriedad de aplicar las Normas Internacionales de
Informacién Financiera (NIIF) para todas las compafiias bajo el control y supervision
directa de la Superintendencia de Compafiias. Las NIIF son estandares reconocidos
globalmente que buscan uniformizar la presentacién de la informacion financiera,
asegurando que los balances y resultados sean precisos, transparentes y
comparables a nivel internacional. La adopcién de estas normativas no solo apunta a
mejorar la transparencia en los estados financieros, sino también a fortalecer la
confianza de los inversores y a facilitar una gestién financiera mas eficiente y

estratégica por parte de las empresas.

La implementacion de las NIIF ha requerido ajustes significativos por parte de
las empresas ecuatorianas, de esta forma entre estos ajustes se incluyen controles
rigurosos y verificaciones de los perfiles de crédito, asi como la necesidad de
mantener una cartera de documentos completa y exigible, por lo tanto estas medidas
son fundamentales para asegurar que las empresas puedan cumplir con los nuevos
estandares contables y financieros, proporcionando informacién fidedigna que

respalde la toma de decisiones empresariales informadas y eficaces.

En paralelo a estas reformas contables, el panorama legal también
experiment6 cambios significativos el mismo dia, gracias a la reforma contenida en el
Articulo 18 de una ley especifica publicada en el Registro Oficial (R.O.) 498-3S, cabe
destacar que esta reforma modific6 el articulo 201 del Codigo de Comercio
ecuatoriano para introducir el concepto de "Facturas Negociables". Estas facturas
tienen la peculiaridad de poder ser tratadas como titulos valor, lo cual simplifica
considerablemente los procesos de negociacion comercial al permitir que las facturas
puedan ser utilizadas como instrumentos de crédito. Esta medida no solo facilita la
circulacién y el financiamiento de las transacciones comerciales, sino que también
fortalece la seguridad y confiabilidad en el intercambio de bienes y servicios dentro
del pais (Torres L. , 2015).



Es importante destacar que la emision de facturas se ha establecido como una
norma juridica fundamental e inalterable para cualquier persona o entidad involucrada
en la transferencia de mercancias en Ecuador. Esta obligacion no solo cumple un
papel crucial en la legitimacion de las transacciones comerciales, sino que también
desempeiia un papel esencial en el cumplimiento de las obligaciones tributarias. El
nuevo Codigo Organico Integral Penal aborda especificamente estos aspectos,
reconociendo a la facturacion como un medio vital para validar las actividades
comerciales y garantizar que se cumplan adecuadamente las obligaciones fiscales

del pais.

La introduccién de las "Facturas Negociables" ha sido particularmente
significativa para el entorno empresarial ecuatoriano. Al permitir que las facturas
actien como titulos valor, se promueve una mayor flexibilidad y liquidez en las
transacciones comerciales, lo cual es fundamental para el desarrollo econémico
sostenible y la competitividad de las empresas en mercados locales e internacionales.
Este cambio no solo simplifica los procedimientos financieros, sino que también

fomenta un clima empresarial mas dindmico y propenso a la inversion.

En conclusién, las reformas y regulaciones implementadas el 31 de diciembre
de 2008 han transformado significativamente el paisaje financiero y legal de Ecuador.
Desde la adopcion de las NIIF hasta la introduccién de las Facturas Negociables, el
pais ha demostrado un compromiso firme con la modernizaciébn de sus practicas
empresariales y financieras, alineandose con estdndares internacionales vy
promoviendo un ambiente empresarial mas robusto y eficiente. Estos cambios no solo
beneficiaran a las empresas al mejorar su capacidad para competir y crecer, sino que
también fortaleceran la economia nacional al facilitar un entorno mas transparente,

seguro y atractivo para la inversion y el desarrollo empresarial a largo plazo.
1.2. Titulo de valor
1.2.1. Formacion histérica

Los titulos valores surgieron simultaneamente con el Derecho Mercantil
durante la baja Edad Media, como resultado del crecimiento de las actividades
comerciales de los mercaderes. Estas normas fueron establecidas por los propios

comerciantes para abordar necesidades colectivas. La creacion de los titulos valores
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respondio al interés de los mercaderes de implementar normas agiles, flexibles y

ejecutivas que garantizaran un cobro mas rapido de los créditos (Escolme, s.f.).

Estas normas fueron establecidas por los propios comerciantes para abordar
necesidades colectivas, dado que el derecho comdn de la época no era adecuado
para las necesidades especificas del comercio. Los mercaderes, operando en ferias
y mercados que a menudo cruzaban fronteras politicas y geogréficas, requerian de
un sistema juridico que fuera rapido, flexible y que pudiera ser aplicado de manera
uniforme en diversas jurisdicciones. Asi, surgieron leyes y principios creados y

aplicados por los propios comerciantes y que tenian validez internacional.

La implementacion de estos documentos permitia que las obligaciones de pago
pudieran ser facilmente transferidas a terceros, lo que a su vez promovia la confianza

y la fluidez en las transacciones comerciales.

Los titulos valores surgieron como una respuesta innovadora que
proporcionaba a los mercaderes herramientas juridicas para facilitar el manejo de

transacciones complejas eficientemente y de manera segura.

Este desarrollo histérico destaca la capacidad del Derecho Mercantil para

adaptarse y evolucionar en respuesta a las exigencias del comercio y la economia.

Se incluyen documentos muy variados con caracteristicas muy dispersas, aunque
tienen en comun que en todos ellos existe un emisor (quién pone en circulacion el
titulo-valor) que se compromete a efectuar una determinada prestacién en favor del

gue resulte ser su legitimo tenedor. (Escolme, s.f., pag. 55)

Con lo antes mencionado puedo sefialar que los titulos de valores es un
documento con el que se formaliza con una persona o varias personas quienes se
encuentran aptos, de tal manera que el receptor le exija al emisor el cumplimiento

total de la obligacién que se detalla en dicho titulo de valor.
1.3. Concepto de Titulo de Valor

Como manifiesta el autor Zegarra es un documento que representa uno o0 mas
derechos de naturaleza patrimonial, de manera que para ejercer dichos derechos es
necesario contar con el control exclusivo del documento en circulacion. Esta definiciéon
no es original, sino que se basa en las principales propuestas de la mejor doctrina

comparada de los ultimos siglos y medio (Zegarra Mulanovich, 2021).
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De acuerdo con lo que menciona el autor un titulo de valor es un respaldo que
contiene derechos basados en una transaccion y se puede ejecutar para beneficio de

una de las partes quienes suscriben el documento.

El titulo de valor es un documento que representa un derecho (como un
derecho de pago o cobro) que es esencialmente transmisible, pasando de una
persona a otra. La posesion del titulo es esencial para ejercer el derecho que contiene;
por ejemplo, no se puede cobrar sin ser el poseedor del titulo. La utilizacion de estos
titulos es bastante simple y, por esta razon, gozan de una proteccion legal especial
(BBVA, 2022).

Como se menciona en el parrafo anterior el titulo de valor es un derecho que
tienen las partes ya sea para un pago o un cobro de una transaccién realizada, para
ejecutar esta transaccion es necesario estar presente el poseedor.

Para el autor Diez el titulo de valor sehala que “es un documento; se trata pues
de una cosa, lo que facilita la prueba de la existencia del crédito (‘los derechos de
crédito no se pueden ver’) y la realizaciébn de toda clase de negocios juridicos
(compraventa, prenda.)” (Diez Estella, 2022, pag. 143)

De acuerdo con el texto anterior un titulo de valor es una transaccion que nos
indica que puede ser de cobro o pago para llevar a cabo su efecto deben estar

presentes las partes de quienes lo suscriben.

Segun Diez el titulo de valor “es un documento unilateral, que solo incorpora la
firma y consiguiente declaracion de voluntad del emisor; en consecuencia, el titulo
valor solo puede representar obligaciones del emisor, no del suscriptor a quien éste

entrega el titulo” (Diez Estella, 2022, pag. 68).

Los titulos de valor se reconocen como instrumentos fundamentales en el
Derecho Mercantil, ya que respaldan derechos basados en transacciones y pueden
ser ejecutados en beneficio de las partes que los suscriben. Su formalidad, literalidad
y autonomia los convierten en herramientas eficaces para garantizar la seguridad y la

liquidez en el comercio, contribuyendo asi al desarrollo y la estabilidad econémica.

Con lo mencionado anteriormente concluyo que un titulo de valor es un
documento en el cual se garantiza una prestacion entre el emisor y el beneficiario que

es legitimado con la persona designada.
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1.4. Caracteristicas esenciales de los titulos de valores

De acuerdo con el jurista Fernando Diez Estrella (2022), la caracteristica
distintiva de los titulos valores en comparacion con otros documentos como
reconocimientos de deuda o contratos de compraventa radica en una conexién
especial entre el documento y el derecho que representa, una conexion mas estrecha
y significativa que la que existe en los contratos. Esta vinculacion implica dos aspectos

fundamentales:

1) El derecho contenido en el titulo solo puede ejercerse si se presenta el

documento correspondiente.;

2) Solo el poseedor legitimo del documento esta autorizado para ejercer el

derecho que este representa.
Los titulos valores tienen un doble efecto:

1) Eximen al acreedor de la carga de probar su derecho; simplemente
presentando el titulo, el acreedor no necesita demostrar su derecho. Esto facilita el
intercambio comercial, pero también puede permitir que una persona no acreedora,
que ilegitimamente obtuvo el titulo (por ejemplo, mediante robo), cobre el pago. En
este caso, el pago realizado sera valido siempre y cuando el pagador actie de buena

fe:

2) No se puede realizar el pago si no se presenta el titulo valor; si el titulo se
pierde, el tenedor debe obtener un duplicado y no puede probar la existencia de su

derecho de ninguna otra manera.

De la definicion de titulo de valor se desprende una clara clasificacion entre
aquellos documentos que efectivamente son considerados titulos valores y aquellos

gue no lo son.

El pagaré, la letra de cambio, y las obligaciones son documentos que si
perteneces al grupo de titulos de valor. Estos son ejemplos clasicos de titulos valores
debido a que la exigibilidad del crédito que representan esta directamente vinculada
a la presentacion del titulo.

Por otro lado, documentos como el reconocimiento de deuda y el aval en un

documento separado no son considerados titulos valores.



13

La razon principal de esta distincion radica en que tienen una relacion directa

entre la exigibilidad del crédito y la presentacion del titulo.

En los titulos valores, la presentacion del documento es indispensable para
ejercer el derecho contenido en él. La pérdida del documento implica la pérdida de la
capacidad para exigir el crédito, aunque se puede dar la posibilidad de iniciar un
procedimiento judicial que permita obtener un duplicado del titulo extraviado o

destruido.

En contraste, la pérdida de documentos como el reconocimiento de deuda o
un aval separado plantea problemas probatorios, pero no impide el ejercicio del
derecho. Es decir, aunque la pérdida de estos documentos dificulte la demostracion
de la existencia del crédito, no elimina la posibilidad de reclamarlo a través de otros
medios probatorios.

Estos titulos valores cumplen con ciertos requisitos formales y su presentacion
es esencial para la exigibilidad del crédito. La pérdida del documento implica la
pérdida del derecho mismo, aunque existen procedimientos legales para la reposicion
del titulo

Conforme lo establece el autor se puede mencionar que las caracteristicas de
los titulos de valor son fundamentales para el desarrollo y utilizacién del titulo como
tal, puesto que quien es el poseedor del documento se considera Unicamente la
persona que puede ejercer uso del mismo, resaltando que debe privar la seguridad
por medio de la transaccion que se realice, de esta manera se toma en cuenta las

caracteristicas planteadas por dicho autor.
1.5. Cambios sustanciales y generalidades de Titulo Valor

Conforme a lo establecido acerca de las generalidades referentes al titulo valor,
la autora Maribel Ordoifiez (2019) manifiesta que “los titulos valores son documentos
gue representan el derecho literal y autbnomo que en ellos se incorpora, permitiendo

a su titular o legitimo tenedor ejercitar el derecho mencionado en él” (Ordoiiez, 2019).

Por lo tanto, para ejercer el derecho consignado en un titulo valor es necesario

mostrar el propio titulo.

Las innovaciones del marco general de los titulos valores, como se establece

en el nuevo Cdédigo de Comercio, y sus caracteristicas se presentan a continuacion:
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e El pago de la obligacion contenida en un titulo valor puede ser total o parcial.
Si el tenedor acepta pagos parciales, registrara dicho pago en el titulo o en una
hoja adjunta al mismo, y emitira un recibo por separado correspondiente al
pago.

e Los titulos valores que se negocian en bolsa pueden ser desmaterializados, o
gue significa que su existencia se evidencia mediante registros electronicos, y
el encargado del registro electronico puede proporcionar certificaciones al
respecto, segun lo dispuesto en la Ley de Mercado de Valores.

e Cuando la ley requiera la presentacion de titulos desmaterializados, sera
suficiente el certificado emitido por el ente encargado del registro electrénico,
de acuerdo con los términos establecidos en la Ley de Mercado de Valores.

e Todo suscriptor de un titulo valor asume los derechos y obligaciones asociados
con la calidad en la que actda. Las circunstancias que invaliden la obligacion
de uno o més suscriptores no afectaran las obligaciones de los demas.

¢ Cuando dos 0 més personas suscriban un titulo valor, ya sea como giradores,
otorgantes, emisores, endosantes, avalistas o fiadores, quedan solidariamente
obligados al pago.

e La transferencia de un titulo implica no solo la transferencia del derecho
principal incorporado, sino también de sus derechos accesorios.

e Los titulos valores pueden estar garantizados mediante fianza, y las
disposiciones de la fianza en estos casos se rigen por las normas del Cédigo
Civil aplicables al contrato de fianza.

e Lafianza puede constar en el propio titulo, en una hoja adjunta a él, o mediante
cualquier medio grafico, mecanico o electrénico. También puede otorgarse en
un documento separado que identifique plenamente el titulo cuyo pago total o
parcial se garantiza. La fianza se expresara mediante la férmula "fianza", "aval"
u otra equivalente, y deberé estar firmada por quien la presta.

e El fiador o avalista que realice el pago adquiere los derechos derivados del
titulo valor frente a la persona garantizada y contra aquellos que sean

responsables respecto de esta ultima por virtud del titulo.

Con relacion a lo que manifiesta el autor con respecto a los cambios y

generalidades del titulo de valor puedo sefalar que la transaccion a ejecutarse debe
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estar clara, con la finalidad de que no se presente errores al momento de que se

conciba la obligacion.

1.6.

Requisitos minimos de un Titulo Valor

Conforme a lo establecido acerca de los requisitos minimos de un titulo valor,

la autora Maribel Ordoéfiez (2019) indica:

1. La descripcion del derecho incorporado en el titulo, indicando claramente su

objeto y valor. Si la obligacién implica el pago de una cantidad de dinero con
intereses, se debe especificar la tasa de interés o el porcentaje aplicable al

importe del titulo, si corresponde.

En ausencia de especificacion de la tasa de interés u otro método para
determinar ganancias en el titulo, y si la obligacion de pago surge de un
préstamo o mutuo de consumo, se asumira que la obligacién devenga la tasa
maxima de interés legal vigente, segun lo publicado por el Banco Central del
Ecuador u otra institucién designada en el futuro. Una vez que el deudor incurra
en mora, la tasa maxima de interés moratorio sera 1.1 veces la tasa legal

mencionada anteriormente.

La firma en un titulo valor puede ser reemplazada por un signo o contrasefia
insertado mecanicamente, siempre y cuando el creador del titulo asuma la
responsabilidad por esta sustitucion. Este signo o contrasefia debe ser

registrado ante un notario antes de su utilizacion.

La firma puede ser fisica o electrénica, siempre que la firma electrénica esté
debidamente registrada ante las autoridades competentes de certificacion de

informacion.

De acuerdo con lo que manifiesta el autor se plantean los requisitos necesarios

para que se lleve a cabo el titulo valor, esto implica que si algunos de los requisitos

no se encuentran completos dentro del documento la obligacion no se estaria

cumpliendo de tal manera como se estipula dentro de la cita establecida por el autor,

es por ello que se debe seguir a cabalidad los cuatro requisitos principales para el

efecto de la transaccion.



16

1.7. Clasificacion de los Titulos Valor

Segun lo establecido acerca de la clasificacion del titulo valor, la autora Maribel
Ordoiiez (2019) menciona que el actual Codigo de Comercio presenta de manera
claray ejemplar las diferentes variedades de Titulos Valores. Es importante destacar
gue esta clasificacion no es exhaustiva ni limitativa, ya que las partes pueden crear

figuras atipicas siempre que cumplan con los requisitos minimos establecidos.
Los tipos de titulos valores son los siguientes:

1. Titulos Nominativos: Un titulo valor sera nominativo cuando la norma que lo

rige exija la mencion del beneficiario en el texto del documento.

2. Titulos ala Orden: Estos titulos indican que la obligacion mencionada en ellos
debe cumplirse a peticion de la persona especificada como primer tenedor o,
en caso de transferencia, a solicitud del ultimo adquirente o tenedor legitimo.
Los titulos valores emitidos a nombre de una persona especifica, con la
clausula "a la orden", que son transferibles mediante endoso, o que se declaran

negociables, se consideran titulos a la orden.

3. Titulos al Portador: Son titulos al portador aquellos que no designan a
ninguna persona como titular, incluso si no incluyen explicitamente la clausula

al portador". La simple exhibiciébn del titulo legitima al portador, y la

transferencia se realiza mediante la entrega del titulo.

4. Titulos Representativos de Mercaderias: Estos documentos facilitan la
transmision de mercaderias a su titular. El portador o tenedor puede presentar
el titulo para solicitar la aceptacion y el pago de las mercaderias representadas

por él.

En base a lo que manifiesta el autor, se hace referencia a la clasificacién que
corresponde a los titulos valor buscando que el titular del titulo al realizar un acto de
transmision sobre un producto o una actividad, este goce de seguridad conforme a
los pagos y aceptacion de la misma tomado en cuenta la mencion de las clausulas
gue se realice para la exhibicion del titulo, el cual gozara de legitimidad al momento

de su entrega.
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1.8. Principales Funciones de los titulos de valores

Conforme lo establece BBVA (2022), las principales funciones de los titulos
valores son fundamentales en el ambito financiero y comercial. Histéricamente, estos
documentos han sido utilizados como medios eficaces para la transferencia de dinero
y como instrumentos de crédito a corto y medio plazo. Los titulos valores permiten a
las empresas y personas fisicas obtener liquidez mediante su negociacion y facilitan

la circulacion de capital al transferir derechos econémicos de manera segura y agil.

Ademas, estos instrumentos financieros desempefian un papel crucial en la
financiacion empresarial, permitiendo a las entidades obtener recursos sin necesidad

de acudir a préstamos bancarios tradicionales.

Mas allad de su funcién econdmica, los titulos valores poseen caracteristicas
juridicas especificas que regulan su naturaleza y los derechos que representan. Estos
aspectos juridicos incluyen la obligatoriedad del cumplimiento de las obligaciones
contenidas en los titulos, la posibilidad de endoso y la transferencia de derechos, lo
gue otorga seguridad y confianza tanto a emisores como a tenedores. En definitiva,
los titulos valores son herramientas esenciales para la operatividad y eficiencia del

mercado financiero.

En relacién con las caracteristicas del derecho incorporado en un titulo valor,

se destacan los siguientes puntos:

Literalidad: El principio de literalidad establece que el contenido del titulo valor,
es decir, los derechos y obligaciones que representa, se ejerce conforme a lo
expresamente consignado en el documento mismo. Esto implica que cualquier
modificacién o ejercicio de los derechos debe ajustarse estrictamente a lo estipulado

en el titulo.

Autonomia: El nuevo poseedor del titulo adquiere un derecho independiente
de las relaciones personales que pudieran haber existido entre los anteriores titulares
y el deudor. Por ejemplo, si un titulo valor inicialmente contiene un derecho de crédito
y luego se transfiere a otra persona, el derecho de crédito original "caduca" y surge
un nuevo derecho, como una obligacion. Este principio confiere al nuevo poseedor
del titulo un derecho auténomo e independiente de las relaciones personales que
hayan existido entre los anteriores titulares y el deudor inicial. Es decir, cuando un

titulo valor se transfiere a un nuevo titular, éste adquiere un derecho propio y separado
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del derecho original. Por ejemplo, si el titulo inicialmente representaba un crédito a
favor de una personay luego se transfiere a otra, esta adquiere un nuevo derecho de

crédito, independiente del que tenia dicha persona.

Legitimacion por la posesion: La legitimacion por la posesion es un principio
clave en los titulos valores. Se establece que solo el poseedor legitimo del titulo tiene
el derecho de ejercer las acciones que éste confiere. Es decir, la posesion fisica del
titulo es determinante para legitimar a su titular como acreedor o beneficiario de los
derechos consignados en él. Sin la posesion del titulo, no se puede ejercer

efectivamente los derechos que representa.

El cumplimiento riguroso de estas caracteristicas y principios juridicos es
crucial para la efectividad y seguridad de las transacciones comerciales y financieras.
Garantizan la certeza y la previsibilidad en las relaciones econdmicas al establecer
reglas claras sobre la transferencia de derechos y obligaciones representados en los
titulos valores. Asimismo, protegen los intereses de los distintos actores involucrados
al ofrecer un marco normativo solido que regula la circulacion y el ejercicio de los

derechos derivados de estos documentos

De acuerdo a lo sefialado por el autor referente a las principales funciones del
titulo valor, se entiende que existen dos principales funciones que se deben cumplir
a cabalidad, es importante sefalar que dentro de una de ellas se presentan
caracteristicas las cuales son esenciales para el efecto de la obligacion que debe ser

cumplido a cabalidad por todas las partes de la transaccion.
1.9. Terminologias de titulo valor

La palabra titulo valor proviene etimolégicamente del latin, de las palabras
“itulusi” titulo, y de “valoris” valor. Estos titulos son representativos de un derecho
econdmico, y pueden ser negociados en un mercado de valores, y a subes siempre

perteneceran a un legitimo propietario. (Nieto, 2021, pag. 8)
1.10. Conceptos de diferentes autores de los titulos de valor

Los titulos valor juegan un papel fundamental en los mercados financieros al
representar documentos negociables que pueden ser objeto de compra y venta. Estos
instrumentos facilitan el comercio al conferir derechos de propiedad o crédito sobre
bienes o dinero. Segun diversos autores, como Samuel Andrade y Carlos Ramirez,

existen distintas perspectivas sobre como definir y clasificar estos documentos.
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Segun Andrade (2014), es preferible utilizar el término "titulo de valor”, una
terminologia generalizada en América Latina como resultado de proyectos de ley
uniforme y sugerencias de organismos como el Parlamento Latinoamericano. Este
término ha sido adoptado por varios paises de la regién y cuenta con amplia

aceptacion debido al impulso entusiasta de su promotor, Joaquin Garrigues.

Por otro lado, Ramirez (2004) aboga por la denominacién genérica "titulo
valor", argumentando que esta categoria engloba documentos con una variedad de
caracteristicas especificas. No todos los titulos valor son necesariamente titulos de
crédito; sin embargo, todo titulo de crédito es un tipo de titulo valor. Por ejemplo, las
acciones representativas de propiedad en una empresa constituyen titulos valor, pero

no son consideradas titulos de crédito en el sentido estricto.

Desde una perspectiva juridica, Lorenzo (1924) define el crédito como “una
promesa de pago derivada de un contrato en el cual una parte se compromete a

cumplir una obligacién en el momento del vencimiento” (Lorenzo, 1924).

Esta definicién subraya la naturaleza contractual de los titulos valor, donde se
establece un compromiso claro de cumplir con una obligacién financiera o de transferir

derechos de propiedad.

Por ello, los términos como "titulos abstractos”, "titulos cambiarios" o "papeles
de comercio" se utilizan de manera especifica y exclusiva para referirse a documentos
gue representan derechos de crédito o derechos de propiedad transferibles. Estas
denominaciones reflejan las diversas caracteristicas y funciones que pueden tener los

titulos valor en diferentes contextos econémicos y legales.

Los titulos valor son instrumentos cruciales en el ambito financiero y comercial,
facilitando la transferencia de derechos econdémicos y la inversién. La diversidad de
opiniones entre los estudiosos Yy legisladores sobre cémo categorizar y definir estos
documentos subraya la complejidad y la importancia de su regulacién para garantizar

transacciones seguras y eficientes en los mercados modernos.
1.11. Derivados de los titulos de valores

Segun Nieto (2021) las principales caracteristicas de los titulos valores se

muestran a continuacion:
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¢ Son Necesarios. En el sentido que, para ejercer el derecho consignado en el titulo,
el legitimo tenedor debe disponer del mismo. En el ejercicio profesional se debe
tener muy presente que, si desea reclamar el pago de un titulo valor, debe disponer
del mismo, en forma legitima. No puede reclamar el pago de una letra de cambio,
por ejemplo, sino dispone del titulo.

e Son Legitimos. Se restaria velocidad, seguridad y confianza si al titulo valor tendria
gue someterse a procedimientos adicionales, para que adquiera total legitimidad.
Por eso, la solucién doctrinaria y legal es mucho mas practica: se presume legitimo
al titulo. De entrada. (Esto, sin perjuicio de ciertos requisitos que impone la Ley,
para justificar la legitima tenencia), como es el reconocimiento de firmas del
endosante.

e Son Literales. Si el titulo incorpora (representa, simboliza), el derecho y la
obligacién cautelar, lo menos que hay que exigirle al titulo es que esté expresada
literalmente la obligacién, no tendria aceptacion si la obligacion no es precisa.

e Son Solemnes. Los titulos valor no pueden ser emitidos, o circular de una manera
anarquica y caprichosa, no pueden crearse de manera desordenada y desprolija, y
tampoco podran circular de la misma manera. Deben sujetarse a requisitos legales,
0, por lo menos, a formalismos aplicados por costumbre mercantil. (Nieto, 2021,
pags. 9-10)

1.12. Clases de titulo valor

Es necesario entender las distintas formas de rentabilidad y responsabilidad

gue estos instrumentos pueden implicar segun la normativa vigente.

Nieto, (2021) menciona que los titulos valores tienen 3 clasificaciones
principales, la primera cuando se analiza la rentabilidad de un titulo valor, se debe
considerar que esta puede ser fija o variable, dependiendo de lo acordado entre las
partes, la segunda cuando la rentabilidad fija implica que los titulos valores emitidos
generaran un dividendo establecido previamente, el cual debe ser satisfecho por el
emisor y recibido por el beneficiario segin los términos acordados, los cuales no

pueden ser modificados por ninguna de las partes.

De acuerdo con el articulo 30 de la Ley de Mercado de Valores, los valores de
renta fija son aquellos cuyo rendimiento no depende de los resultados de la compairiia
emisora, sino que esta establecido al momento de la emision y es aceptado por las

partes involucradas (Nieto, 2021).
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Por otro lado, la rentabilidad variable implica que el rendimiento de los titulos
valores no esta predeterminado, sino que depende del desempefio financiero y
operativo del emisor. Esto significa que los dividendos o beneficios para los titulares
pueden fluctuar segun los resultados econdémicos y las decisiones de la empresa
emisora. El articulo 32 de la misma ley define los valores de renta variable como
aquellos activos financieros cuyo rendimiento varia en funcién de los resultados del

emisor, ya sea a través de dividendos o aumento del capital (Nieto, 2021).

En términos de emision, los titulos valores pueden estar vinculados tanto al
sector publico como al sector privado. En el sector publico, estos titulos son emitidos
por el Estado o sus instituciones, siendo los bonos del estado un ejemplo prominente.
Estos bonos generalmente ofrecen rentabilidad variable, dependiendo de la economia
y las politicas financieras del pais. Segun el articulo 37 de la Ley de Mercado de
Valores, las inversiones publicas de cierto valor pueden ser realizadas a través de
sistemas bursatiles interconectados, facilitando asi su negociacion en mudultiples

bolsas de valores nacionales (Nieto, 2021).

Por otro lado, en el sector privado, los titulos valores son emitidos por
empresas privadas que buscan financiar sus operaciones y proyectos a través de la
inversion publica. Estos titulos pueden ser emitidos en el mercado primario y luego
negociados en el mercado secundario, proporcionando liquidez adicional a los
inversionistas. Segun el articulo 39 de la Ley de Mercado de Valores, el mercado
secundario abarca las operaciones posteriores tras la primera colocacion, lo que
permite a los vendedores obtener recursos de estas transacciones adicionales (Nieto,
2021).

Finalmente, en cuanto a la responsabilidad asociada a los titulos valores, estos
pueden ser de responsabilidad limitada o ilimitada. En la responsabilidad limitada, los
titulares de los titulos solo son responsables hasta el monto de sus contribuciones
individuales, ofreciendo proteccién contra pérdidas potenciales que excedan la
inversion inicial. En contraste, en la responsabilidad ilimitada, los titulares asumen la
responsabilidad total por todas las obligaciones contraidas por la empresa,
independientemente del valor nominal de sus titulos. Esta distincion es fundamental
para los inversores al evaluar el riesgo asociado con la adquisicion de titulos valores

en empresas con diferentes estructuras de responsabilidad (Nieto, 2021).
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El estudio de los titulos valores desde una perspectiva legal y econdmica
proporciona una comprension integral de como estos instrumentos financieros operan
en los mercados modernos. Entender las diversas formas de rentabilidad y
responsabilidad asociadas a estos titulos es esencial para los futuros abogados y
profesionales del derecho que deseen asesorar eficazmente a empresas e inversores

en la emision, negociacion y cumplimiento de estos importantes activos financieros.
1.13. Concepto de factura

La factura es un componente fundamental del comercio, pues constituye el
documento principal que respalda todas las transacciones de compra y venta. Es
esencial tanto para los profesionales como para los consumidores, ya que al vender
0 adquirir productos y servicios, toda la informacion relacionada con estas
operaciones debe ser registrada en una factura para garantizar el cumplimiento legal

y comercial (Dobafio, 2024).

En base a esta cita establecida, se puede acotar que la factura es una forma
de mantener la compra y venta activa de cualquier transaccion que se realice, esto
guiere decir que es considerada como un respaldo legal, mismo que va a ser de gran
utilidad en caso de presentarse cualquier inquietud acerca de la compra realizada,
esto implica que dicho acto es justificado a través de una factura, que tiene valores

especificos y datos concretos de la compra y venta.
1.14. Para qué sirve una factura

Como hemos analizado en su definicion, una factura es un documento utilizado
para validar y registrar una operacién comercial. Esta factura actlia como evidencia o
comprobante de una transaccion comercial, detallando todos los aspectos relevantes
de dicha operaciéon. Las facturas son esenciales no solo para que los clientes
conozcan los detalles de una compra, sino también para que las empresas
mantengan informadas a las autoridades fiscales sobre sus transacciones de compra
y venta (Dobafio, 2024).

Como se indica dentro del parrafo anterior la factura ademas de ser una
operacion ejecutada entre el vendedor y el comprador, hace referencia a una
justificacion que posee el comprador y el vendedor, puesto que el comprador opta por

conservar el comprobante para su beneficio, mientras que el vendedor también goza
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de un respaldo el cual le servira como rendicién de cuentas para poder demostrar al

vendedor que ha cuidado sus intereses y todo aquello que se ha logrado vender.
1.15. Naturaleza Juridica

La Factura es, desde el punto de vista de su naturaleza juridica, un documento. En
derecho: un documento es toda cosa que sea producto de un acto humano,
perceptible con los sentidos de la vista y del tacto, que sirve de prueba histérica
indirecta y representativa de un hecho cualquiera. Es de apreciar, que es un
documento creado por el hombre para representar, reproducir o dejar constancia
histérica de un hecho que es juridicamente relevante. Por esa capacidad de
representacion es preciso que contenga un mensaje, es decir, que en ella se reflejen
ciertos hechos o recoja declaraciones con trascendencia tributaria (Devis Echandia,
2007, péag. 56)

Segun lo expresado por el autor, manifiesta que la naturaleza juridica de la
factura especificamente se convierte en un derecho, ya que es exigible por parte del
comprador, como también justificativa para el comprador. Como bien lo establece es
un acto humano, el cual significa dejar constancia de un acto juridico realizado entre

dos personas siendo relevante y teniendo total validez, a través de un documento.
1.16. Caracteristicas

e El vendedor ha de presentarla si quiere exigir un pago no realizado.

e Toda empresa o autbnomo esté obligado a emitir facturas.

e Lafactura es esencial en cualquier servicio post-venta, pues es imprescindible
para efectuar una devolucion o una reclamacion (tanto por parte del que vende
como del que compra).

e Es el justificante y garantia ante cualquier problema que pueda surgir entre
ambas partes.

¢, Qué ley regula las facturas?

La facturacién es un proceso por el cual un empresario o autbnomo emite las facturas
de la compraventa de sus productos o servicios. Como todo, existe una normativa que
regula la emision y recepcion de las facturas: la normativa de facturacion. Estas son

las reglas mediante las que se regulan las facturas (Facturalia, 2021).

La emision de facturas por parte de las empresas es un proceso crucial que no

solo documenta las transacciones comerciales, sino que también establece una serie
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de obligaciones legales y fiscales que deben cumplirse rigurosamente. Como se
menciona en el texto, las facturas son emitidas por empresas que proporcionan
bienes o servicios a sus clientes, siendo este documento esencial para registrar

adecuadamente las operaciones econémicas realizadas.

Para emitir cualquier tipo de factura, las empresas deben operar dentro del
marco normativo establecido por las autoridades competentes. Esto implica que
deben tener un conocimiento profundo de las regulaciones fiscales y legales
aplicables a la facturacién. La Agencia Tributaria, a través de su Reglamento que
regula las obligaciones tanto para emisores como para receptores de facturas,
establece directrices precisas sobre como deben ser emitidas, gestionadas y

conservadas las facturas.

La investigacion sobre la estructura y cuerpo legal de la emisién de facturas es
fundamental por varias razones. En primer lugar, permite comprender como ha
evolucionado la normativa en torno a la facturacion a lo largo del tiempo, adaptandose
a los cambios en el mercado y en las tecnologias de la informacién. Esto es crucial
para que las empresas puedan cumplir con las obligaciones legales de manera

efectiva y eficiente.

Ademas, esta investigacion detalla como la correcta emision de facturas puede
beneficiar tanto a los proveedores de bienes y servicios como a los consumidores.
Por un lado, proporciona a las empresas una herramienta legal para documentar sus
ventas y operaciones comerciales, lo que facilita la rendicion de cuentas y la gestion
contable. Por otro lado, para los consumidores y usuarios finales, recibir una factura
adecuada garantiza la transparencia en las transacciones, asegurando que los bienes

o0 servicios adquiridos cumplen con las expectativas y necesidades convenidas.

La Agencia Tributaria regula los procesos de facturacion para asegurar que se
cumplan las normativas fiscales y que las operaciones econémicas sean
transparentes y verificables. Esto incluye aspectos como la correcta identificacion de
las partes involucradas en la transaccion, la adecuada aplicacion de los impuestos
correspondientes, y la conservacion de las facturas como evidencia documental

durante el tiempo establecido por ley.

Los aspectos mas relevantes que se regulan a través de esta normativa son

los siguientes:
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¢, Quién tiene la obligacion de emitir facturas?

e Los contenidos de un modelo de factura completa y simplificada.

e Los distintos tipos de factura (factura simplificada, factura completa, factura
rectificativa, factura recapitulativa) y qué debe incluir cada una de ellas.

e Como emitir la factura electronica a las Administraciones.

e El plazo, moneda e idioma en que se emite una factura.

e CoOmo se han de remitir las facturas a los clientes.

e Cuanto tiempo se han de conservar las facturas y en qué soporte.

Dentro de la especificacion que existe con anterioridad, se logra citar quienes
son obligados a emitir facturas y cual es el parametro que deben seguir para
desarrollarlas de manera adecuado, conforme a lo que estipula la normativa en cuanto
a la figura que hace referencia a las facturas y al tipo de naturaleza que tienen y sobre

todo como debe ser su utilizacion y manejo.
1.17. Tipos de facturas
1.17.1. Factura ordinaria
La factura ordinaria es el tipo de factura que se usa con mas frecuencia.

Este tipo de factura documenta una operacién comercial, bien sea de compraventa o

de prestacion de algun servicio.

Debe contener todos los datos acerca de la operacion que se lleva a cabo, como son:
el numero de factura, la fecha de expedicion, nombre y apellidos o razon social,
namero de identificacion fiscal, domicilio (tanto del emisor como del destinatario),
descripcion de la operacion llevada a cabo, el tipo impositivo del IVA, el porcentaje de
retencion del IRPF, la cuota tributaria, el importe total a pagar, y la fecha en que se
haya producido la operacion de que se trate (Infoautbnomos, 2023).

En base al texto establecido por el autor, se comprende que las facturas
ordinarias, son elementos conjuntos que conllevan una explicacion detallada de la
operacion comercial que se esta realizando, es decir debe constar de todos los datos
justificados, esto implica que se toman en cuenta los datos de ambas partes, es decir
de quién se encarga de emitir la factura, como también de aquel que la recibe,
contando también que incluye todos los pagos de impuestos que sean recargados a

la factura.
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1.17.2. Factura rectificativa

Una de las dudas mas frecuentes entre autbnomos y pymes a la hora de facturar es
gué es una factura rectificativa y en qué casos debe utilizarse. Se trata de un
documento que permite corregir una factura original cuando sea necesario (por
ejemplo, en caso de que ésta contenga algun dato incorrecto o le falte informacion
imprescindible (Wolters Kluwer TAA Espafia, 2023)

Como su palabra lo indica la funcion especifica que posee este tipo de factura
es rectificar aquellos errores que sean cometidos en la factura original, esto quiere
decir que se va a tomar en cuenta los datos incorrectos que son expuestos en la
factura con la finalidad de corregir la misma, puesto que cualquier error que sea
pasado por alto va a entorpecer la transaccién, como también si existe informacién
incompleta dentro del documento, también se deberé realizar una factura rectificativa

gue supla los errores ya cometidos en la original.
1.17.3. Facturarecapitulativa

La factura recapitulativa se puede definir como un documento que incluye
multiples operaciones dirigidas a un mismo destinatario, realizadas en diferentes
fechas, pero dentro del mismo mes natural. Este tipo de factura simplifica la gestion
contable al consolidar en un Gnico documento varias operaciones que normalmente
se registran en albaranes o en facturas individuales de menor importe. Una factura
recapitulativa puede agrupar albaranes o facturas previamente emitidas. En el caso
de facturas previas, la factura recapitulativa sustituird a las facturas individuales al

consolidarlas en un Unico documento (Fernandez de la Cigofia, 2023).

Al hacer utilizacibn de esta factura, implica que se concentran distintas
operaciones ejecutadas dentro de una sola factura, es decir que todas las actividades
se compenetran dentro de un mismo documento, con la finalidad de reducir la carga
contable y llevar un control adecuado que pueda ser recapitulado dentro de un mismo
tiempo determinado, el cual se va a llevar a cabo en distintas fechas, sustituyendo

demas facturas que se tornen innecesarias.
1.17.4. Factura proforma

Una factura proforma es un documento preliminar que describe las condiciones
de una transaccion comercial planificada. Contiene informacion detallada sobre los

productos o servicios, incluyendo precios, cantidades y condiciones de pago, con el
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propoésito de ser utilizada como base para la factura definitiva. En esencia, la factura
proforma constituye un resumen anticipado de la factura final que sera enviada al
cliente o proveedor antes de completar la transaccion. Este tipo de documento es Uutil
para gestionar ventas a largo plazo y establecer acuerdos con potenciales
compradores para la adquisicion de bienes o servicios. Ademas, las facturas proforma
son utiles para solicitar créditos y en operaciones de comercio internacional
(Restrepo, 2023).

Acorde a la cita planteada dentro de esta investigacion, se puede entender que
en este caso las facturas proformas no se registran, es decir que estas tienen carencia
conforme al valor legal o administrativo. De tal manera que no tienen acceso a ser
contabilizadas como ventas al cliente, por lo tanto, no son parte de la contabilidad.
Por ende, se puede deducir que este tipo de factura no goza de valor fiscal.

1.17.5. Facturas simplificadas

En las facturas simplificadas no es necesario incluir los datos del receptor de la factura,
pero en las facturas completas es obligatorio que consten tanto los del emisor, como
los del receptor. Las facturas simplificadas deben incluir cual es la contraprestacion
total, mientras que en las facturas completas no. En este segundo caso, es totalmente
imprescindible desglosar el importe total en base imponible, tipo de r y cuota de IVA
(De Tena, 2021, pag. 38).

Como se establece dentro de la cita este tipo de factura, es aquella que no
contiene todos los datos para que se le considera factura completa. Por tanto, es un
tipo de factura que, debido a que no contiene todos los datos obligatorios que deberia
contener una factura, pero esta constituida de datos minimos, se convierte en factura
simplificada

En las facturas simplificadas no es necesario incluir la cuota tributaria de IVA.
Por el contrario, en las facturas completas si.

1.17.6. Facturas electronicas

Es el sistema que te permite emitir facturas de venta en formato digital. Este sigue un
modelo de emisién llamado Offline y cumple con todos los requisitos legales
establecidos por el Sistema de Rentas Internas (SRI), garantizando asi la autenticidad

e integridad del origen y contenido de la factura electronica. Este método para expedir
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facturas o comprobantes de venta es, sobre todo, un paso hacia la innovacion que

permite potenciar tu actividad econdmica y la de tu negocio (Mamian, 2014, pag. 77).

Este tipo de factura a lo largo de los afios se ha convertido en la mas utilizada
dentro del mercado, puesto que al manejarse de manera digital se convierte en ser
una de las mas practicas para su emision, esto implica que su registro es compartido
a través de medios electronicos y los clientes la consideran mas factible para poder
guardarla dentro de sus aparatos electronicos sin riesgo a que exista exceso de
perdida de las mismas y sobre todo la catalogan como innovadora y goza de realce

para los negocios y empresas.
1.17.7. Datos de una factura

Para poder asegurarnos de si un programa cumple o0 no con la normativa de
facturacion, debemos fijarnos sin las facturas que generan cuentan con determinados

datos:

¢ Numero de la factura (y serie numérica, que ha de ser secuencial y sin saltos).

e Fecha de emision.

e Fechaenlaque se realiz6 la operacién en caso de que no coincida con la fecha
de emision.

e Datos del emisor de la factura, asi como del destinatario: nombre o razon social
completos, NIF (en caso de autébnomos) o CIF (en caso de empresas) y
direccion.

e Descripcion de las operaciones, junto a su precio por unidad antes de
impuestos (base imponible).

e Tipo impositivo (IVA'y, en caso de autbnomos, IRPF en las circunstancias que
indica la normativa).

e Cuota tributaria.

e Elimporte final a pagar.

En base a lo argumentado dentro de este trabajo, para que se pueda constituir
un método de facturacion se deben establecer datos que son fundamentales para que
se lleve a cabo la realizacion de dicho documento, por ende, son explicados en el
parrafo anterior con la finalidad de que la operacion comercial sea desarrollada de
manera adecuada al momento de ejecutar una transaccion y que sea respaldada por

un comprobante.
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1.17.8. ¢(Cuando se emiten facturas fisicas?

La facturacion fisica es un instrumento que permite emitir comprobantes de
venta autorizados por el SRI. Sirve para respaldar las transacciones realizadas por
los contribuyentes al transferir bienes, prestar servicios u efectuar otras transacciones

sujetas a impuestos (Ecuador, Servicio de Rentas Internas, 2023).

e Facturas: dirigidas a empresas o individuos que cumplen con los requisitos

para recibir beneficios fiscales y en actividades de exportacion.
1.17.9. Facturas comerciales negociables

Las Facturas Comerciales Negociables (FCN) son instrumentos financieros de
renta fija que no necesitan evaluacion de riesgo para su estructuracion. Se
caracterizan principalmente por tener un plazo menor a 360 dias desde la fecha que

se emite el documento respectivo.

Como lo establece el Art. 200 en el Cadigo de Comercio (2019), las facturas
son documentos fisicos o electrénicos emitidos por el vendedor de un bien o derecho,
o por el prestador de un servicio, al momento de transferir un bien o derecho, prestar
un servicio, o llevar a cabo otra transaccion. Su emision, los requisitos formales y la
anulacion estan regulados por las normativas tributarias actuales, las cuales
establecen que una factura solo puede ser emitida cuando corresponda a bienes
entregados o consumidos fisicamente, servicios efectivamente prestados, o derechos

transferidos de acuerdo a un contrato vigente (Ecuador, Asamblea Nacional, 2019).
1.17.10. Facturas Comerciales

Las facturas comerciales negociables y los comprobantes electronicos de
venta deben de cumplir con los requisitos que estan establecidos en el Codigo de
Comercio, el Reglamento de Comprobantes de Ventas y Retencién y de la forma
autorizada por el Servicio de Rentas Internas, que podran ser negociados en el REB
(Registro Unico Bursétil), que es donde pueden negociar las pequefias, medianas
empresas y PYMES (Ecuador, Asamblea Nacional, 2014).

Conforme lo sefala la ley antes mencionada las entidades comerciales, ya
sean personas 0 empresas; tienen la capacidad de generar facturas comerciales

negociables dirigidas a otras empresas con las que mantienen relaciones
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comerciales. Estas empresas receptoras, que actian como clientes, realizan pagos

en términos diferidos y reciben bienes como contraprestacion.

Como definicion de factura podemos definir que es un documento donde se
constituye un titulo valor en el cual, durante transacciones de compra y venta de
mercancias, el vendedor tiene la facultad de emitir y entregar al comprador la factura
original o una copia de la misma, con la condicion de que el comprador la devuelva
debidamente aceptada. Es importante destacar que no se puede emitir una factura
cambiaria que no esté vinculada a una venta real de mercancias entregadas, ya sea

de manera tangible o simbdlica.

Una vez que la factura comercial negociable tenga la aceptacion del cliente, de
estar satisfecho con la recepcion de los bienes, el proveedor podra vender esa factura
al mercado bursétil, extrabursatil o en el REVNI mediante una negociacién privada, y
asi el proveedor obtendra liquidez, vendiendo a un descuento que sera aplicado de
acuerdo a las condiciones que se encuentre el mercado sobre el valor que se va a

negociar (Ecuador, Asamblea Nacional, 2014)

De acuerdo con el Servicio de Rentas Internas (2023), el periodo maximo de
pago establecido en las Facturas Comerciales Negociables no puede ser superior a

360 dias desde la fecha en que se emite la factura.

Las facturas comerciales negociables y su emisor deben de estar inscritos en
el Registro del Mercado de Valores, y el emisor debe tener el RUC activo, al menos
un afio antes de la solicitud de la inscripcion, y haber tenido un afio de transacciones

de venta que hayan superado los mil délares.

De acuerdo lo que sefiala la autora Angeline Alava (2017) quienes intervienen

las facturas comerciales negociables son:
Emisores

Las facturas comerciales negociables pueden ser emitidas por las personas
naturales o juridicas, que se encuentren dedicadas a actividades productivas excepto
a servicios, siempre y cuando cumplan con los requisitos establecidos por el Consejo

Nacional de Valores.
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Aceptantes

Los aceptantes pueden ser personas naturales o juridicas, que se encuentren
dedicadas a una actividad comercial, por el que hayan recibido los bienes producidos
por el emisor y que estén totalmente satisfechos, y el aceptante es la persona que se
encargara de cancelar al inversionista todo el valor de la Factura Comercial

Negociable en plazos estipulados.
Inversionistas

Los inversionistas representan la demanda en el mercado de valores y pueden
ser personas naturales o juridicas, que utilizan sus disponibilidades econémicas para
invertir en facturas comerciales negociables en el mercado bursatil, y que pagaran
con un descuento en relacién al valor nominal de la factura comercial negociable, con
el fin de que al vencimiento de la factura reciba el 100%, y que la diferencia del valor

invertido y el valor nominal de la factura es el ingreso o ganancia de dicha inversion.
Valor de la factura a negociarse

El monto por el cual las facturas comerciales negociables pueden ser transadas
en el mercado de valores seré el valor total de las facturas menos cualquier retencion

de impuestos que deba efectuar el aceptante.

Conforme sefiala el Codigo de Comercio (2019), en su articulo 207 las facturas

comerciales negociables deben contener:

A mas de los requisitos establecidos por la normativa tributaria, los siguientes: a) La
identificacion de "FACTURA COMERCIAL NEGOCIABLE"; b) La fecha de pago y el
lugar donde debe efectuarselo. Si se estableciere el pago por cuotas, se indicara el
namero de cuotas, el vencimiento de las mismas y la cantidad a pagar por cada una
de ellas, asi como el saldo insoluto; c) La orden incondicional de pagar una suma
determinada de dinero; d) La especificacion clara, en nimeros y letras, del monto a
pagar y la moneda en que se lo hard; e) La declaracién expresa del comprador o
adquirente de recibir los bienes, derechos o servicios a su entera satisfaccion; f) La
firma autdgrafa o electrénica del emisor de la factura o sus respectivos delegados; g)
La firma autografa o electronica del comprador o adquirente del bien, derecho o
servicio, o0 sus respectivos delegados, cuando la factura se emita fisicamente; y, h) La
firma del aceptante contenida en la factura o en documento adjunto, salvo en el caso

de que opere la aceptacion tacita. (pags. 36-37)
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CAPITULO Il

2. MARCO METODOLOGICO

El marco metodolégico propuesto dentro de la investigacion estd compuesto
por los elementos aplicados, que son utilizados por quien ha propuesto dicha
investigacion para sustentar las preguntas planteadas y respuesta a los objetivos
realizados para este estudio, haciendo uso de instrumentos de recoleccion e
informacion competente referentes al planteamiento del problema, que serviran como

respaldo para el sustento de la investigacion y el andlisis de los resultados obtenidos.
2.1. Enfoque Investigacion

El enfoque de una investigacion se refiere a la concepcién que adopta el
investigador, bajo la influencia de corrientes filosoéficas, con el fin de dar solucion a un

problema, en este caso, propio de la realidad juridica nacional.

El enfoque de investigacion “tiene caracter ontoldgico, determinado por la
comprension de la realidad que se investiga; epistemoldgico, expresado en la posicion
gue se asume ante lo investigado; y metodolégico, dado por las vias, formas y

procedimientos considerados en el estudio” (Gil, Le6n, & Morales, 2017, pag. 73)

Es asi como el enfoque de investigacion “agrupa conceptos teorico-
metodolégicos que se deben asumir en la practica investigativa, como guias de
interpretacion y accion, compuesto por supuestos de seleccién del problema de
investigacion, la definicibn de objetivos de investigacion, las estrategias
metodoldgicas y los otros aspectos” (Salas, 2019, pag. 1041).

Dentro de los enfoques de investigacion, este estudio adopté el enfoque mixto,
entendido como la manera ideal para poder analizar, investigaciones cuantitativas y
cualitativas, este enfoque tiene el fin de enriquecer la metodologia y los resultados de
investigacion (Salas, 2019).

El enfoque mixto de investigacibn es una combinacion de métodos
cuantitativos y cualitativos, nace de la necesidad de dar respuesta al problema de
investigacion, considera pasos base, que se inicia al cabo de la observacion y
evaluacion de los fendbmenos, que permite plantear suposiciones o ideas, luego estas

son probadas y demostradas mediante el dato empirico y técnicas de analisis, luego
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proponen nuevos retos para la investigacion desde los resultados encontrados (Salas,
2019).

Como lo menciona dicho autor, el estudio de esta investigacion es considerado
como mixto, ya que se toma en cuenta el desarrollo de los objetivos formulados, es
realizado con el uso de recursos tanto cualitativos como cuantitativos. Los cualitativos
nacen producto de la observacion y evaluacion de los fendmenos en torno a las
instituciones analizadas en el estudio acerca de las facturas comerciales negociables
y el sustento concluido sobre como es desarrollado este titulo valor, por ende, se toma
en cuenta los métodos cuantitativos, del resultado de los instrumentos de recoleccion
de informacion aplicados, que fueron procesados y presentados con el uso de la

estadistica descriptiva.
2.2. Tipo de Investigacion

Los tipos de investigacion son las diferentes agrupaciones en las que se puede
clasificar la investigacion que se lleva a cabo. En este estudio, se hizo uso de la

clasificacion segun el analisis y alcance de los resultados:
2.2.1. Descriptiva

La investigacién descriptiva es observacional, y a su vez puede ser de nivel

exploratoria, descriptiva y correlacional (Mendoza & Ramirez, 2020)

El tipo descriptivo, tiene como objetivo detallar las caracteristicas clave de
conjuntos uniformes de fendmenos utilizando criterios sisteméticos. Esto permite
entender la estructura o comportamiento de los fenbmenos estudiados y proporciona

informacion sistematica y comparable con otras fuentes (Mendoza & Ramirez, 2020).

Asi mismo, Naupas, Valdivia, Palacios y Romero (2018), lo definen como una
investigacion de segundo nivel, inicial, que tiene como objetivo principal es recolectar
datos e informacién sobre las caracteristicas, atributos, facetas o dimensiones,
clasificacion de los objetos, individuos, agentes o aspectos, o de los procesos

naturales o sociales.

Conforme a lo establecido dentro de las citas acerca de la investigacion
realizada es de tipo descriptivo, ya que se recopilaron datos e informaciones
caracteristicos de la facturas comerciales negociables, y los beneficios de su

aplicacion dentro de las instituciones que proponen el uso de este titulo valor,
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especialmente lo referente a las instituciones que se encargan de proponer que se
justifiqgue dicha aplicacion, para explicar la procedencia se ha recopilado las
concepciones que establece la bolsa de valores, casa de valores y empresas
factoring, relacionadas con la aplicacién de un beneficio y que estas facturas sean

conocidas dentro del mercado.
2.2.2. No Experimental

Esta relacionado con el papel del investigador dentro del estudio, que este caso
es de no intervencion. Son de nivel predictivo y aplicativo (Mendoza & Ramirez, 2020,
pag. 167)

En la investigacion no experimental, no tiene cabida la manipulacion de
variables, tal como lo sefiala (Hernandez Sampieri, Ferndndez Collado, & Baptista
Lucio, 1997, pag. 246)

La investigaciéon no experimental implica un estudio sistematico y empirico
donde las variables independientes no son manipuladas porque ya han ocurrido. Las
inferencias sobre las relaciones entre variables se hacen sin intervencién directa o

influencia, observando estas relaciones tal como se presentan en su contexto natural.

Por su parte (Covinos Gallardo & Arias Gonzales, 2021), concuerdan en que el
en el disefio no experimental no se aplican estimulos o condiciones experimentales a
las variables de estudio. Los sujetos se evalUan en su entorno natural sin ninguna

modificacién ninguna asi mismo, no se manipulan las variables de estudio.

A su vez, el disefio no experimental puede ser transaccional o transversal y
longitudinal. En esta investigacion se adopto el disefio no experimental transaccional

o transversal.

“En el disefio transaccional, todas las variables son medidas en una sola
ocasion. Su propoésito es describir variables, y analizar su incidencia e interrelacion
en un momento dado. Es como tomar una fotografia de algo que sucede” (Mendoza
& Ramirez, 2020, pag. 80).

Este estudio se define como no experimental, ya que el investigador estudio la
realidad de cdmo se manejan las facturas comerciales negociables en el Ecuador, sin
crear o alterar condiciones experimentales a ser del sometimiento de las fuentes de

informacion tanto fisicas como bibliograficas. Asi mismo, es transaccional porque no
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se hicieron recopilaciones de informacion en diferentes instancias de tiempo, sino en
un momento adecuado para poder extraer la informacién pertinente dentro de la

investigacion.
2.2.3. Método de Investigacion

Se logra entender por método de investigacién, al procedimiento planificado que se
desarrolla y opera tanto en el &mbito te6rico como en el practico, esto es, en el trabajo
o0 actividad que se realiza en el momento de hacer una investigacion, pues cuestiona
y analiza las posibilidades de aplicacion. Asi, mientras se va desarrollando el método,
gracias al cumulo de experiencias de quienes se dedican a la investigacion, este se
convierte en una actividad en la que se acumulan, reflexionan, racionalizan y

cuestionan los conocimientos. (Mufiéz, 2015, pag. 70)

De esta manera, se puede definir al método cientifico como el procedimiento
planificado constituido “por etapas que deben seguirse, para lograr la rigurosidad que
persigue. Estas son: el problema, revision de la literatura, hipotesis, recolecciéon de
informacion, verificacidn y conclusiones”, estos eslabones constituyen la cadena

indisoluble del método cientifico”.

De los métodos que se utilizan con mayor frecuencia en la busqueda del

conocimiento cientifico, se aplicaron en esta investigacion los siguientes:
2.2.4. Método Inductivo-Deductivo

Es un método de razonamiento que se basa en la logica y esta asociado al
estudio de hechos especificos. Aunque es deductivo en un sentido, también puede
ser inductivo en un sentido opuesto. En otras palabras, parte “de inferencias basadas
en hechos particulares, en este sentido es inductivo; pero una vez establecidas dichas
inferencias, las toma como afirmaciones universales para aplicar a casos particulares,

en este sentido se convierte en deductivo. (Mufiéz, 2015, pag. 77).

En la figura 1 se describe el uso de este método dentro de investigacion

desarrollada.
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Figura 1. Método inductivo-deductivo de la investigacion
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2.2.5. Método Analitico-Sintético

Estudia los hechos a partir de la descomposicion del objeto de estudio en sus
componentes individuales para analizarlos por separado, y luego relne estas partes

para un estudio completo e integral del objeto (Moran & Alvarado, 2010).

Este método es un enfoque fundamental en la investigacion cientifica y
académica, que combina dos procesos intelectuales complementarios: el analisis y la
sintesis. Esta metodologia es ampliamente utilizada en el estudio de fenémenos

complejos, permitiendo una comprension detallada y holistica del objeto de estudio.

Por un lado, el andlisis es el primer paso en el método analitico-sintético.
Implica descomponer el objeto de estudio en sus componentes individuales para
examinar cada uno de ellos por separado. Este proceso permite identificar las
relaciones, propiedades y caracteristicas de cada parte, o que es esencial para
comprender el comportamiento general del objeto de estudio.
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La descomposicion es el proceso en el que se toma el objeto de estudio y se
divide en sus elementos fundamentales. Por ejemplo, en el estudio de las facturas
comerciales negociables, el andlisis podria implicar la revision de aspectos legales,
financieros, y operativos por separado.

Se debe hacer un examen detallado en el que cada componente se examina
minuciosamente para identificar sus caracteristicas, funciones y relaciones. En el
caso de las facturas, esto podria incluir el andlisis de las regulaciones legales, los

mecanismos de negociacion financiera, y los procesos administrativos involucrados.

Comprension de interrelaciones: Se estudian las relaciones entre los
componentes individuales para comprender las interrelaciones y entender cémo
interactan entre si. Por ejemplo, como las regulaciones legales afectan las practicas
financieras y operativas de las empresas que utlizan facturas comerciales

negociables.

Por otro lado, la sintesis es el proceso complementario al analisis. Una vez que
se han examinado las partes individuales, estas se combinan nuevamente para
formar un todo coherente. Este proceso permite descubrir relaciones y caracteristicas

generales que pueden no ser evidentes al estudiar los componentes por separado.

Los elementos analizados se combinan mentalmente para reconstruir el objeto
de estudio en su totalidad. En el contexto de las facturas comerciales negociables,
esto implicaria integrar los hallazgos legales, financieros y operativos en un marco

comprehensivo.

Durante la sintesis, se identifican las caracteristicas y relaciones generales
entre los componentes, lo que permite formular conclusiones integrales. Por ejemplo,
la sintesis podria revelar como las regulaciones legales promueven o dificultan el uso

de facturas comerciales negociables en la practica empresarial.

Solo se incluyen los elementos esenciales identificados durante el analisis para
comprender plenamente el objeto de estudio. Esto asegura que la sintesis sea precisa

y enfocada, evitando la inclusion de detalles irrelevantes.

El método analitico-sintético es especialmente Gtil en investigaciones juridicas
y economicas, donde la complejidad de los fenbmenos estudiados requiere una

comprension profunda y detallada.
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El método analitico-sintético permite tener una compresioén profunda ya que se
puede tener un examen detallado de cada componente del objeto de estudio.

Facilita la integracion de los hallazgos individuales en un marco coherente y

comprehensivo.

Proporciona una metodologia estructurada y sistematica para la investigacion,

mejorando la validez y confiabilidad de los resultados.

El método analitico-sintético es una herramienta poderosa para la
investigacion, permitiendo descomponer y recomponer el objeto de estudio para
obtener una comprension profunda y completa. Su aplicacion en el estudio de las
facturas comerciales negociables permite abordar de manera efectiva tanto los
aspectos individuales como las interrelaciones complejas entre ellos, ofreciendo una

vision integral y fundamentada del tema.

En la siguiente ilustracién, se grafica la aplicacion de este método en la

investigacion desarrollada.
Figura 2. Método analitico-sintético de la investigacion

Facturas comerciales
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2.3. Técnicas e Instrumentos de Investigacién Cientifica

Las técnicas de investigacién se definen como un conjunto de reglas que
controlan el proceso de investigacion en todas sus etapas, desde la identificacion
inicial del problema hasta la validacion y adopcion de la hipétesis (Naupas, Valdivia,
Palacios, & Romero, 2018)

Por su parte, los instrumentos de investigacion, son los medios conceptuales
0 materiales utilizados para recopilar datos e informacién a través de preguntas o
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items que requieren respuestas del sujeto investigado. Estos medios adoptan
diversas formas segun las técnicas que se empleen como base para la investigacion

(Naupas, Valdivia, Palacios, & Romero, 2018)

En esta investigacion, las técnicas e instrumentos aplicados, se detallan en las

siguiente tabla.

Tabla 1. Técnicas e instrumentos de investigacion cientifica utilizados

Técnical/instrumento Descripcién

Observacion e Es el registro sistematico y valido de datos e
informaciones de los hechos observados.

e De acuerdo con los tipos de observacion, en esta
investigacion se aplic6 la observacion simple no
participante (de acuerdo con la participacion del
observador) y observacion de campo (segun el lugar
donde se realiza), haciendo uso de libretas de apunte y
fichas de campo.

e La observacion es también de campo porque no fue
realizada dentro de un laboratorio o gabinete.

e También se hizo uso de la observacion documental, pues
se llevd a cabo un proceso de lectura y andlisis de
documentos, en su mayoria electrénicos.

Lista de cotejo e Es una herramienta de investigacién que sirve a la
observacion.

e Consiste en una cédula u hoja de control, para la
verificacion de presencia o ausencia de conductas,
acciones, destrezas, entre otros.

Cuestionario e Consiste en formular un conjunto sistematico de
preguntas escritas, relacionadas con los objetivos de la
investigacion, cuya finalidad es recopilar informacion que
servira de insumo para dar respuesta al problema
planteado en el estudio.

¢ Alosfines de esta investigacién, se aplico un cuestionario
a una muestra de Abogados que realizan estudios acerca
de las facturas comerciales negociables.

e EIl cuestionario consta de diez (10) preguntas cerradas,
de tipo dicotomicas y politbmicas.

Escala de actitudes y Son instrumentos de mediciébn que a diferencia de los
opiniones cuestionarios requieren de estandarizacion y una
preparacion mas cuidadosa.

Su objetivo es captar una caracteristica permanente de la
personalidad del ser humano, como ciertas actitudes, cuya
expresion es la opinion, como toma de posicidn consciente
sobre un objeto, persona o situacién; no son verdaderas o
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falsas, pero si pueden ser categorizadas como positivas o
negativas.

Para la medicion de opiniones, en esta investigacion se hizo
uso de una escala de Likert, consistente en un conjunto de
afirmaciones o proposiciones, a los cuales se les pidié, a la
muestra elegida para tal fin, dar respuesta.

Cada proposicion estuvo acompafiada de cinco (05)
respuestas escaladas de un extremo a otro, a las cuales se
les asigndé un valor de menor o mayor: totalmente en
desacuerdo, en desacuerdo, ni de acuerdo ni en
desacuerdo, de acuerdo, totalmente de acuerdo.

La muestra elegida para tal fin estuvo conformada por
Abogados de la Provincia de Pichincha en Ecuador.

Recopilacion Es una técnica de investigacion utilizada para recoger

documental informacioén relevante, veraz, de fuentes documentales, con
el fin de tener conocimientos previos sobre el tema objeto de
estudio, redactar el estado del arte en el marco teérico de la
investigacion y verificar los objetivos del estudio.

Las fuentes documentales consultadas para esta
investigacion fueron:

Investigaciones universitarias de pre-grado y post-grado.

Legislacion nacional e internacional: Constitucion de la
Republica del Ecuador, Articulos, Tesis, Cdédigo de
Comercio, y entrevistas realizadas a Instituciones que
trabajan con las Facturas Comerciales Negociables.

Articulos de investigacion en revistas indexadas.

Libros.

Nota: (Naupas, Valdivia, Palacios, & Romero, 2018, pags. 273 - 311)

2.4. Poblacion y Muestra

La poblacion se refiere al conjunto completo de unidades de estudio que
poseen las caracteristicas necesarias para ser consideradas en la investigacion.
Estas unidades pueden ser personas, objetos, grupos, eventos o fendbmenos que
exhiben las caracteristicas relevantes para el estudio, debe estar constituida por un
conjunto de sujetos, objetos 0 hechos, que presentan caracteristicas similares, que
son medibles y que constituyen la unidad de investigacion (Naupas, Valdivia,
Palacios, & Romero, 2018)

La muestra esta conformada por “una parte o fraccidn representativa de una

poblacién, universo o colectivo, que ha sido obtenida con el fin de investigar ciertas
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caracteristicas del mismo. [Ello permite] la generalizacidon de los resultados obtenidos

en ella a toda la poblacién” (Naupas, Valdivia, Palacios, & Romero, 2018, pag. 334)
2.4.1. Poblacion de lainvestigacion

La poblacion de esta investigacion, estd conformada por el universo de
Abogados de los tribunales de la Republica del Ecuador, que se encuentran en la
Provincia de Pichincha, dato que fue extraido del Foro de Abogados, equivalente a
23.679, de los cuales se extrae la poblacién de aquellos que son participes de la
incorporacion y uso de las facturas comerciales negociables, por ende, se realiza una
seleccion de los abogados que estan dispuesto a dar su aporte conforme al tema

realizado. (Ecuador, Consejo de la Judicatura, 2022).
2.4.2. Muestra de la investigacion
La muestra de esta investigacion se conforma por dos grupos:

e EIl primero, constituido por 50 Abogados especialistas en Derecho
Societario y estudiantes de la Universidad Metropolitana, quienes se
inclinan al estudio del comercio exterior, de la Provincia de Pichincha-

Ecuador, a los cuales se les aplicé el cuestionario.

e Entre ellos también son participes Jueces de la Provincia de Pichincha-

Ecuador, a los cuales se les aplico la escala de actitudes y opiniones.
2.4.2.1. Tipoy Método de Muestreo aplicado

En esta investigacion, se aplic6 un muestreo no probabilistico. Este tipo de
muestreo se caracteriza por permitir que el investigador seleccione las unidades de
muestra basandose en su criterio, segun las caracteristicas especificas necesarias

para la investigacion (Naupas, Valdivia, Palacios, & Romero, 2018)

Para esta investigacion en particular, se consideraron dos caracteristicas clave
al elegir la muestra: el perfil profesional de los colaboradores y las condiciones

materiales y fisicas de acceso del investigador.

Perfil Profesional de los Colaboradores: Se seleccionaron participantes con
experiencia y conocimientos especificos en el area de las facturas comerciales
negociables y el entorno societario ecuatoriano. Esto garantizé que las respuestas y

datos obtenidos fueran relevantes y de alta calidad para los objetivos del estudio.
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Condiciones Materiales y Fisicas: Se tomaron en cuenta factores como la
accesibilidad geogréfica y la disponibilidad de los participantes, asegurando que el
investigador pudiera llevar a cabo el proceso de recoleccién de datos de manera

eficiente y efectiva.

Esta estrategia de muestreo permiti6 obtener una muestra representativa y
relevante, adecuada para profundizar en el anélisis y comprension del uso de facturas

comerciales negociables en el contexto ecuatoriano.

Es asi, como el método de muestreo utilizado para escoger los dos grupos

muestrales fue por cuotas, mediante el cual...

Se toma en consideracién caracteristicas de la poblacién con las que esta trabajando
el investigador. Pueden ser género, edad, profesidon, ocupacion. Ademas, se debe
tener en cuenta que la proporcion de estas caracteristicas existentes en la poblacion,
también deben existir en la muestra, dejando la seleccion de las unidades muestrales

a criterio de los encuestados. (Naupas, Valdivia, Palacios, & Romero, 2018, pag. 342).
2.5. Instrumentos de Recoleccion de Datos Aplicados en la Investigacion

A continuacion, se presentan los modelos de instrumentos utilizados para la

recopilacion de los datos: el cuestionario y la escala de actitudes y opiniones.

2.5.1. Modelo de Cuestionario Aplicado

UMET | meTROPOUTANA

CUESTIONARIO APLICADO A ABOGADOS ESPECIALISTAS EN
DERECHO SOCIETARIO

El presente instrumento forma parte de la investigacion titulada: LAS
FACTURAS COMERCIALES NEGOCIABLES Y SU DESARROLLO SOCIETARIO
EN EL ECUADOR, que tiene por objetivo analizar los aspectos fundamentales de
cdémo son utilizadas las facturas comerciales negociables y si se reconoce un marco
legal adecuado para que sean utilizadas como alternativas de liquidez de las
empresas, puesto que, existe un nivel de desconocimiento amplio a nivel nacional

acerca del uso y apreciacion de las facturas comerciales negociables en el Pais.
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El objetivo del cuestionario es conocer la postura de una muestra de abogados
especialistas en derecho societario de la Provincia de Pichincha-Ecuador, acerca de

coémo se aplican las facturas comerciales negociables en Ecuador.

A continuacion, se presentan un conjunto de preguntas relacionadas con el
objetivo del cuestionario, cada una con diferentes opciones de respuesta, con el fin
de que usted pueda marcar con una equis (X) la o las de su preferencia, segun el

caso.
1.- ¢ Tiene conocimiento acerca de los titulos valor?

O Si

O No

2.- ¢, Conoce usted acerca de las facturas comerciales negociables?

O sj
O No

3.- ¢Ha escuchado acerca de la Bolsa de Valores, Casa de Valores y Empresas

Factoring?
O Si
O No

4.- En funcion de las opciones de respuesta anteriormente seleccionadas, ¢ Trabajaria

usted con facturas comerciales negociables?

O Ssi
O No
O Talvez

5.- ¢Considera usted que las facturas comerciales negociables deberian

implementarse en las compafias en Ecuador?
O si
O No

O Talvez
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6.- ¢Cree usted que se debe sustentar la necesidad de un cambio, para que las
facturas comerciales negociables sean utilizadas con mas frecuencia por parte de las

empresas y que conozcan acerca de la misma?

O Si
O No
O Talvez

7.- ¢Considera usted que existe un marco legal apto para las facturas comerciales

negociables?

O Si
O No
O Talvez

8.- ¢Cree usted que el Ecuador goza de capacitaciones acerca de las facturas

comerciales negociables, para que estas sean implementadas en las empresas?
O si
O No
9.- ¢ Implementaria usted las facturas comerciales negociables en su compaiiia?
O si
O No

10.- ¢ Seria participe para asistir a capacitaciones acerca de las facturas comerciales

negociables?
O si
O No

Muchas gracias por su colaboracion.
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2.5.2. Modelo de Escala de Opiniones Aplicado

ESCALA DE OPINIONES ACERCA DE LAS FACTURAS COMERCIALES
NEGOCIABLES Y SU DESARROLLO SOCIETARIO EN EL ECUADOR

La investigacion titulada "LAS FACTURAS COMERCIALES NEGOCIABLES Y
SU DESARROLLO SOCIETARIO EN EL ECUADOR" que tiene por objetivo analizar
los aspectos fundamentales relacionados con el uso de las facturas comerciales
negociables y evaluar si existe un marco legal adecuado que facilite su uso como una
alternativa de liquidez para las empresas. Este analisis es esencial para entender
como estas herramientas financieras pueden integrarse efectivamente en el entorno

empresarial ecuatoriano, promoviendo su desarrollo y sostenibilidad.

El objetivo de la escala de opinién dentro de esta investigacion es recopilar
informacion valiosa y precisa sobre las percepciones y experiencias de los abogados
de la Provincia de Pichincha en relacion con las facturas comerciales negociables.

Esta informacion es fundamental para:

e Evaluar el conocimiento y la experiencia practica de los abogados respecto al
uso de estas facturas.

¢ Identificar los desafios y oportunidades percibidos por los profesionales del
derecho en la implementacion de estas herramientas financieras.

e Recopilar datos que permitan sustentar una propuesta de directrices para
incorporar eficazmente las facturas comerciales negociables en las empresas

ecuatorianas.

Para alcanzar estos objetivos, se solicita la colaboracién de los abogados a
través de un cuestionario estructurado en una escala de Likert. Este instrumento esta
disefiado para medir las opiniones y actitudes de los participantes frente a una serie
de afirmaciones relacionadas con las facturas comerciales negociables. Los
abogados deben seleccionar la opcion que mejor refleje su percepcion, entre las

siguientes categorias:
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Totalmente Ni de acuerdo
En - Totalmente
en ni en De acuerdo
desacuerdo de acuerdo
desacuerdo desacuerdo
1 2 3 4 5

En funcién de las opciones explicadas, marque con una equis (X), la que mas

se ajuste a su opinidn con relacion a cada una de las siguientes afirmaciones:

1 Las Facturas Comerciales Negociables (FCN) son
instrumentos financieros de renta fija que no necesitan
ser evaluados en términos de riesgo crediticio para su
estructuracion. Se caracterizan principalmente por tener
un plazo menor a 360 dias a partir de la fecha de
emision del documento correspondiente.

2 | Las facturas son documentos de venta, tanto fisicos
como electrénicos, que emite el vendedor de un bien,
derecho o prestador de un servicio al momento de
realizar la transferencia del bien o derecho, la prestacion
del servicio u otra transaccién comercial.

3  La emision, los requisitos formales y la cancelacién de
las facturas comerciales estan regulados por las
normativas tributarias vigentes, las cuales establecen
gue no se puede emitir una factura a menos que
corresponda a bienes fisicamente entregados o
consumidos, servicios efectivamente prestados o
derechos transferidos de acuerdo con un contrato.

4 | La Bolsa de Valores, Casa de Valores y Empresas
Factoring que se rijan a esta modalidad y se lleg6 a
comprender que, dado que las Facturas Comerciales
Negociables son un producto poco familiar en el entorno
empresarial debido a su relativa novedad en el Mercado
de Valores, se sugiere que, a través de una guia
detallada y especifica presentada en este trabajo, se
fomente su uso en el mercado bursatil.

5 Como problemas, se presenta informacion fehaciente
sobre los aceptantes de las facturas negociables, como
también titulos valores de retrasos en los pagos,
obteniendo como consecuencia generar atraso para el
comprador en los plazos excedentes que se toman, ya
qgue las facturas no se incorporan en el precio. Con
referencia a las Casas de Valores como problematica
existe informacion falsa de los emisores aceptantes, es
decir que no es considerada como oportuna y veraz y
falta de calificacion del instrumento bursatil, y escases
en el ambito legal, en cuanto a las Empresas Factoring
operativamente es muy complejo lograr el endoso de la



factura a favor de la institucion que realizara el factoring
(anticipo de la liquidez inmediata) por lo que en Ecuador
mayormente no se puede hacer factoring puro, sino un
convenio de compra venta de cartera, con garantia de
un pagaré sobre las facturas a negociar, que implica,
gue el duefio de la factura cobra al vencimiento a su
cliente, y posteriormente paga a la institucion que le
brind6 la operacion, el riesgo es que el duefo de la
cartera cobre y el pago sea tardio 0 a su vez pague a la
institucion que le financia.

El riesgo no esta en la cartera, sino en el duefio de
cartera, ya que lo implica una gestion importante de
validacion de riesgo. Aun falta mucho por desarrollar un
marco juridico, en el cual se propongan garantias,
acotando que por falta de las mismas se han limitado
las negociaciones de facturas comerciales negociables
para los inversionistas. El Factoring Es una herramienta
muy buena que en otros paises funciona muy bien,
puesto que su marco legal es completo a diferencia del
Ecuador.

Al existir informacion errébnea y mal administrada de
este producto atractivo ha limitado considerablemente
las negociaciones bursétiles relacionadas con él.
Debido a la baja inversion privada y la consiguiente
escasez de liquidez en las empresas, no se ha
fomentado el uso de las facturas comerciales
negociables. La falta de informacion adecuada ha
llevado a que este producto no sea negociado segun lo
previsto. Las empresas prefieren buscar créditos
bancarios, los cuales a menudo no se materializan
debido a los estrictos andlisis y documentacion
requeridos. Si tuvieran acceso a una guia adecuada, las
facturas comerciales negociables podrian representar
una alternativa viable para obtener financiamiento de
manera rapida.

Los beneficios fiscales disponibles para este producto
no se aprovechan debido a la falta de conocimiento por
parte de los clientes y a la incertidumbre que esto
genera.

Muchas gracias por su participacion.

2.6.

Validez de los Instrumentos de Recoleccion de Datos Aplicados en la

Investigacion
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La validez se refiere al nivel de pertinencia y exactitud de un instrumento de

medicidn, con relacion a lo que se propone medir, asi como la eficacia de éste para

“representar, describir o pronosticar el atributo que le interesa al examinador”.
(Naupas, Valdivia, & Palacios, 2018, p. 276).
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“Un instrumento es valido si se ha determinado su validez de contenido, de
criterio y de constructo, mediante el juicio de experto. De no resultar validos los
instrumentos, éstos deben ser reajustados” (Naupas, Valdivia, Palacios, & Romero,
2018, péag. 60)

La validez de contenido se refiere al grado de dominio de contenido determinado, que
llega a reflejar el instrumento de medicidn. La validez de criterio refleja el grado de
validez de las preguntas o items con respecto a un patrén de medida o criterio externo.
La validez de constructo, por su parte, se refiere al nivel de correspondencia entre el
objetivo de investigacion y los preceptos tedricos en los que se basan (Naupas,
Valdivia, Palacios, & Romero, 2018, pag. 61)

Para esta investigacion, los instrumentos fueron rigurosamente evaluados por
tres expertos, todos ellos especialistas en el tema objeto de estudio y con
conocimientos avanzados en metodologia de investigacién. Se les proporcionaron
tres documentos clave: el modelo de cuestionario, el modelo de escala de opiniones
y un instrumento especifico para registrar sus impresiones y sugerencias sobre los

materiales facilitados.

Estos expertos llevaron a cabo una revision exhaustiva, analizando Ila
pertinencia, claridad y relevancia de cada instrumento en relacién con los objetivos
de la investigacion. Ademas, evaluaron la coherencia interna y la validez de las

preguntas y afirmaciones propuestas.

Los resultados de esta validacion fueron positivos, indicando que los
instrumentos diseflados son adecuados para recolectar informacion precisa y
relevante sobre el uso y la percepcion de las facturas comerciales negociables en el
ambito societario ecuatoriano. A continuacion, se detallan los hallazgos especificos y

las recomendaciones de los expertos en materia societaria:
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Tabla 2. Validacion del cuestionario, por abogados, analisis

Preguntas
Criterios 1 2 3 4
Si No|Si No|Si No|Si No

Buena comunicacion X | X X X
Claridad en el tema de estudio X X X X
Coherencia en la exposicion del tema X X X X
Dominio de la palabra con la poblacion analizada X X X X
Identificacién con el objetivo de la investigacion X X X X

Observaciones generales

Dentro de las observaciones se puede establecer que existe un gran
conocimiento y clara redaccion por parte de los abogados que presentan interés
acerca de la investigacion y pretenden que las facturas comerciales negociables sean

utilizadas por las empresas de manera persistente”.

Tabla 3. Validacién del cuestionario, por parte de los expertos, analisis

Preguntas

Criterios 1 2 3 4

Si No Si No Si No Si No

Buena comunicacion X X X X
Claridad en el tema de estudio X X X X
Coherencia en la exposiciéon del tema X X X X
Dominio de la palabra con la poblacién X X X X
analizada

Identificacién con el objetivo de la investigacion X X X X

Observaciones generales

Conforme a lo que se establece en cuanto a las facturas comerciales
negociables, se hace un andlisis acerca de la importancia que tiene el tema de

investigacion y el entender que es un titulo valor que tiene validez legal” ...




Tabla 4. Validacion del cuestionario, por abogados, criterios
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Preguntas
Criterios 1 2 3 4
Si No Si No Si No Si No

Buena comunicacion X X X X
Claridad en el tema de estudio X X X X
Coherencia en la exposicion del tema X X X X
Dominio de la palabra con la poblacion X X X X
analizada

Identificacién con el objetivo de la investigacion X X X X

Observaciones generales

En base a lo expuesto dentro del cuestionario los expertos manifiestan que

deberia existir un marco legal mads amplio acerca de la incorporacion y como

promover el uso de las facturas comerciales negociables.

Tabla 5. Validacion de resultados, escala de opiniones, por abogados, analisis general

Criterios

Afirmaciones

4

5

Si

No

Si

No

Si

No

Si

No

Si

No

Si

No

Si

No

Si

No

Buena
comunicacion

Claridad en el
tema de
estudio

Coherencia en
la exposicién
del tema

Dominio de la
palabra con la
poblacion
analizada

Identificacion
con el objetivo
de la
investigacién
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Tabla 6. Validacion de resultados, escala de opiniones, por abogados, analisis general

Afirmaciones

Criterios 1 2 3 4 5 6 7 8

Si No Si No Si No Si No Si No Si No Si No Si No

Buena X X X X X X X X
comunicacion

Claridad en el X X X X X X X X
tema de estudio

Coherencia en X X X X X X X
la exposicién del
tema

Dominio de la X X X X X X X X
palabra con la

poblacion

analizada

Identificacion X X X X X X X X
con el objetivo

dela

investigacién

Observaciones generales

Con relacion al resultado total de ambas tablas, es fundamental acotar que los
expertos en la materia son especialistas que en efectividad tienen un amplio
conocimiento acerca de la implementacion de facturas comerciales negociables, la

cual tiene escaso sustento legal segun lo que se extrae del criterio de los expertos
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Tabla 7. Validacion de resultados, escala de opiniones, por abogados, criterio 1

Afirmaciones

Criterios 1 2 3 4 5 6 7 8

Si No Si No Si No Si No Si No Si No Si No Si No

Validacion de

resultados,

escala de

opiniones, X X X X X X X X
por

abogados,

criterio 1

Validacion de

resultados,

escala de

opiniones, X X X X X X X X
por

abogados,

criterio 1

Validacién de

resultados,

escala de

opiniones, X X X X X X X X
por

abogados,

criterio 1

Validaciéon de

resultados,

escala de

opiniones, X X X X X X X X
por

abogados,

criterio 1

Validacién de

resultados,

escala de

opiniones, X X X X X X X X
por

abogados,

criterio 1

Observaciones generales

En cuanto a esta tabla nace la duda entre los participantes y analizan Cémo
podria facilitarse un aumento en las negociaciones en el Mercado Bursatil mediante
la creacion de una guia exhaustiva sobre el uso de las Facturas Comerciales

Negociables como opcién para mejorar la liquidez de las empresas
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Tabla 8. Validacion de la escala de opiniones, tabla final

Afirmaciones

Criterios 1 2 3 4 5 6 7 8

Si No Si No Si No Si No Si No Si No Si No Si No

Validacién de X X X X X X X X
resultados,

escala de

opiniones,

por

abogados,

criterio 2

Validacibn de X X X X X X X X
resultados,

escala de

opiniones,

por

abogados,

criterio 2

Validacién de X X X X X X X X
resultados,

escala de

opiniones,

por

abogados,

criterio 2

Validacién de X X X X X X X X
resultados,

escala de

opiniones,

por

abogados,

criterio 2

Validacion de X X X X X X X X
resultados,

escala de

opiniones,

por

abogados,

criterio 2

Observaciones generales

Por medio de la informacion incorporada por parte de los expertos y su nivel

de criterios se extrae que:

Una vez recibidas y procesadas las investigaciones del cuestionario aplicado,
las evaluaciones de los abogados seleccionados en especializacion de materia

societaria y a través de los criterios proporcionados para tal fin, se procedido a
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incorporarlas en los instrumentos respectivos, para inmediatamente proceder a

conocer sus opiniones acerca de las facturas comerciales negociables.
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CAPITULO llI

3. RESULTADOS Y PROPUESTA

En el presente capitulo, se muestran los resultados obtenidos de la aplicacion
de las herramientas de estudio elaboradas, previamente certificadas por los abogados
gue han sido participes en esta investigacion; se desarrolla una discusion en torno a
dichos resultados y se presenta la propuesta referente a los datos bibliograficos como

de recoleccion de documentos e informacion.
3.1.Resultados de la aplicacion del cuestionario

Tabla 9. Conocimiento de que es un titulo de valor

1.- (,Tiene conocimiento acerca de los titulos valor?

Si No

48 2

Figura 3. Conocimiento de que es un titulo de valor

1.; Tiene conocimiento acerca de los titulos valor

S|
NO

De los resultados obtenidos se puede observar que el 96% de los Abogados y
estudiantes que han sido participes de esta encuesta tienen conocimiento acerca de
lo que se refiere a titulo valor, mientras que el 4% de los encuestados dentro de la
actividad realizad no conocen acerca de lo que son titulo valor y como se desarrolla
su actividad dentro del derecho.
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Tabla 10. Conocimiento sobre las facturas comerciales negociables

2.- ¢, Conoce usted acerca de las facturas comerciales negociables?

Si No

30 20

Figura 4. Conocimiento sobre las facturas comerciales negociables

2.- ¢, Conoce usted acerca de las facturas comerciales
negociables?

40%

60%

De los resultados obtenidos se puede observar que la mayoria de los
especialistas y estudiantes si tienen conocimiento acerca de las facturas negociables,
es decir que existe un alto nivel en cuanto a la funcion que desarrolla las facturas
comerciales negociables en el Ecuador, mientras que el porcentaje negativo que se

muestra en la grafica desconoce acerca de la investigacion en estudio.



Tabla 11. Conocimiento acerca de la Bolsa de Valores, Casa de Valores y Empresas
Factoring

3.- ¢Ha escuchado acerca de la Bolsa de Valores, Casa de Valores y Empresas
Factoring?

Si No

18 32

Figura 5. Conocimiento acerca de la Bolsa de Valores, Casa de Valores y Empresas
Factoring

3.- ¢, Ha escuchado acerca de la Bolsa de Valores, Casa de
Valores y Empresas Factoring?

47%
53%

SI EINO
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De los resultados obtenidos se puede observar que, salvo dos de los

encuestados, manifiestan que el 47% de los encuestados desconocen acerca de las

entidades e instituciones que son presentadas dentro de la pregunta realizada, las

cuales son conocidas como instituciones financieras que incluyen las facturas

comerciales negociables en Ecuador, mientras que el 53% de los encuestados tiene

amplio conocimiento acerca de estas instituciones mencionadas en la investigacion.
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Tabla 12. Disposicidn para trabajar con facturas comerciales negociables

4. ¢ Trabajaria usted con facturas comerciales negociables?

Sl NO TAL VEZ

Figura 6. Disposicién para trabajar con facturas comerciales negociables

Pregunta 4 .- En funcion de las opciones de respuesta
anteriormente seleccionadas, ¢ Trabajaria usted con facturas
comerciales negociables?

24%
36%

40%

@Sl NO MmTal vez

De los resultados obtenidos se puede observar, que el 36% de los encuestados si
trabajarian con las facturas comerciales negociables, es decir que, si las incorporarian
dentro de sus empresas o sitios de trabajo, mientras que el 40% de los encuestados
no incorporarian a las facturas comerciales negociables dentro de sus instituciones,
en diferencia con el 24% restante quienes manifiestan que tal vez trabajarian con este
tipo de facturas.
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Tabla 13. Implementacién de facturas comerciales negociables en compafias en Ecuador

5. ¢ Trabajaria usted con facturas comerciales negociables?
Sl NO TAL VEZ

Figura 7. Implementacién de facturas comerciales negociables en compafiias en Ecuador
Pregunta 5.- ¢ Considera usted que las facturas

comerciales negociables deberian implementarse en las
compafias en Ecuador?

25% 23%

52%

Sl NO mTal vez

De los resultados obtenidos se puede observar, que el 52% de los encuestados
no estarian de acuerdo con que se implementen las facturas comerciales negociables,
es decir que, no estan a favor de que las facturas sean utilizadas dentro de las
empresas 0 compaiiias, mientras que el 23% de los encuestados si incorporarian a
las facturas comerciales negociables dentro de sus instituciones, en diferencia con el

25% restante quienes manifiestan que tal vez trabajarian con este tipo de facturas.
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Tabla 14.- Frecuencia en la utilizacion de facturas comerciales negociables en empresas

6. ¢Cree usted que se debe sustentar la necesidad de un cambio, para que las
facturas comerciales negociables sean utilizadas con mas frecuencia por parte
de las empresas y que conozcan acerca de la misma?

Sl NO TAL VEZ

Figura 8. Frecuencia en la utilizacion de facturas comerciales negociables en empresas

6. ¢ Cree usted que se debe sustentar la necesidad de un
cambio, para que las facturas comerciales negociables sean
utilizadas con mas frecuencia por parte de las empresas y que
conozcan acerca de la misma?

@Sl NO @Tal vez

De los resultados obtenidos se puede observar, que el 65% de los encuestados
gue se debe sustentar la necesidad de un cambio, para que las facturas comerciales
negociables sean utilizadas con mas frecuencia por parte de las empresas y que
conozcan acerca de la misma, mientras que el 9% de los encuestados no que se debe
sustentar la necesidad de un cambio, para que las facturas comerciales negociables
sean utilizadas con mas frecuencia por parte de las empresas y que conozcan sobre
las facturas, en diferencia con el 26% restante quienes manifiestan que tal vez si debe

existir un cambio sobre las facturas.



Tabla 15.- Conocimiento sobre la existencia de un marco legal apto para las facturas
comerciales negociables

7.- ¢,Considera usted que existe un marco legal apto para las facturas
comerciales negociables?

Sl NO TAL VEZ

Figura 9. Conocimiento sobre la existencia de un marco legal apto para las facturas
comerciales negociables

7.- ¢ Considera usted que existe un marco legal apto para
las facturas comerciales negociables?

10% | 10%

80%

Sl NO ETal vez
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De los resultados obtenidos se puede observar, que el 80% de los encuestados

gue manifiestan que no existe un marco legal amplio y que realmente justifigue como

se utilizan las facturas comerciales negociables y que se desarrolle su utilizacion con

mas frecuencia por parte de las empresas y que conozcan acerca de la misma,

mientras que el 10% de los encuestados establecen que si existe un marco legal

adecuado acerca de las facturas comerciales negociables en el Ecuador, en

diferencia con el 10% restante quienes manifiestan que tal vez el marco legal es el

apropiado sobre las facturas.
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Tabla 16.- Conocimiento sobre capacitaciones acerca de las facturas comerciales
negociables

8.- ¢ Cree usted que el Ecuador goza de capacitaciones acerca de las facturas
comerciales negociables, para que estas sean implementadas en las empresas?

Sl NO

Figura 10. Conocimiento sobre capacitaciones acerca de las facturas comerciales
negociables

8. ¢ Cree usted que el Ecuador goza de capacitaciones
acerca de las facturas comerciales negociables, para que
estas sean implementadas en las empresas?

—

10%

90%

@Sl NO

De los resultados obtenidos se puede observar, que el 90% de los encuestados
creen que el Ecuador no goza de capacitaciones sobre facturaciéon, mientras que 10%

de los encuestados aseguran que se lo hace de manera adecuada.
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Tabla 17.- Disponibilidad para implementar las facturas comerciales negociables en
compaiiias

9.- ¢Implementaria usted las facturas comerciales negociables en su compafia?
Sl NO

Figura 11. Disponibilidad para implementar las facturas comerciales negociables en
companfias

9.- éImplementaria usted las facturas comerciales
negociables en su compania?

10%

90%

S NO

De los resultados obtenidos se puede observar, que el 90% de los encuestados
no implementarian en su negocio las facturas comerciales negociables, a causa del
desconocimiento y poco sustento legal, mientras que 10% de los encuestados
establecen que si implementarian este titulo valor como son las facturas comerciales

negociables a sus compafias.
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Tabla 18. Disponibilidad para capacitarse acerca de las facturas comerciales negociables

¢ Seria participe para asistir a capacitaciones acerca de las facturas comerciales
negociables?

Sl NO

Figura 12. Disponibilidad para capacitarse acerca de las facturas comerciales negociables

10 ¢ Seria participe para asistir a capacitaciones acerca de
las facturas comerciales negociables?

47%
53%

SI EINO

De los resultados obtenidos se puede observar, que el 47% de los encuestados
si asistiria a las capacitaciones para poder conocer temas que sean de su interés
acerca de las facturas comerciales negociables en el ambito societario, mientras que
el 53% de los encuestados no estarian interesados en ser participantes de dichas
charlas y capacitaciones para conocer la importancia de aplicar las facturas

comerciales negociables en el Ecuador.
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3.2. Resultados de la Aplicacion de la Escala de Opiniones

Tabla 19. Apertura a implementar titulos de valor y las facturas negociables comerciales

CRITERIO 1 ¢ Estaria de acuerdo con laimplementacion de los titulos valor y las
facturas negociables comerciales en el Ecuador?

Totalmente en En Ni de acuerdo ni Totalmente de
De acuerdo
desacuerdo desacuerdo en desacuerdo acuerdo
0 0 30 10 10

De lo que se puede establecer dentro de la tabla de opiniones y conforme a la
encuesta aplicada, se logra extraer que 30 personas no se encuentran ni de acuerdo,
como tampoco en desacuerdo acerca de la implementacion de las facturas
comerciales negociables dentro del Ecuador, mientras que el 10 personas forman
parte de las encuestas afirmativas de que si conocen y estan de acuerdo con la
implementacion de estas facturas, a diferencia que los 10 restantes se encuentran

totalmente de acuerdo con la implementacién de las facturas en estudio.
Figura 13. Apertura a implementar titulos de valor y las facturas negociables comerciales

CRITERIO 1 ¢ Estaria de acuerdo con la implementacion de
los titulos valor y las facturas negociables comerciales en el

Ecuador?
2

20%

20% 60%

Ni en acuerdo ni en desacuerdo De Acuerdo [ Totamente de acuerdo
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Tabla 20.- Conocimiento de la existencia de un marco legal apropiado para la implementacion

de facturas comerciales negociables

CRITERIO 2 ¢ Existe un marco legal apropiado y la ley sustenta a las facturas
comerciales negociables?

Totalmente en En desacuerdo Ni de acuerdo ni De acuerdo Totalmente de
desacuerdo en desacuerdo acuerdo
40 5 5 0 0

De lo que se puede establecer dentro de la tabla de opiniones y conforme a la
encuesta aplicada, se logra extraer que 40 personas se encuentran en total
desacuerdo, como también 5 personas se encuentran en desacuerdo, mientras que
las 5 personas restantes que forman parte de las encuestas de que no estan de
acuerdo ni en desacuerdo de que existe un marco legal apropiado de las facturas en

estudio.

Figura 14. Conocimiento de la existencia de un marco legal apropiado para la implementacion

de facturas comerciales negociables

CRITERIO 2 ¢ Existe un marco legal apropiado y la ley
sustenta a las facturas comerciales negociables?

25%
50%

25%

Ni en acuerdo ni en desacuerdo En desacuerdo B Totamente en desacuerdo
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3.3. Discusién

Las causas y efectos detectados en este problema son:

Con respecto a la Bolsa de Valores manifiestan como problemas Informacién
fehaciente sobre los aceptantes de las facturas negociables, como también titulos
valores de retrasos en los pagos, obteniendo como consecuencia generar atraso para
el comprador en los plazos excedentes que se toman, ya que las facturas no se
incorporan en el precio. Con referencia a las Casas de Valores como problematica

existe informacion falsa de los emisores aceptantes.

Es decir que no es considerada como oportuna y veraz y falta de calificacion
del instrumento bursétil, y escases en el ambito legal, en cuanto a las Empresas
Factoring operativamente es muy complejo lograr el endoso de la factura a favor de
la institucién que realizara el factoring (anticipo de la liquidez inmediata) por lo que en
Ecuador mayormente no se puede hacer factoring puro, sino un convenio de compra
venta de cartera, con garantia de un pagaré sobre las facturas a negociar, que implica,
gue el duefio de la factura cobra al vencimiento a su cliente, y posteriormente paga a
la institucion que le brindé la operacion, el riesgo es que el duefio de la cartera cobre
y el pago sea tardio 0 a su ve pague a la institucion que le financia.

Es decir, el riesgo no esta en la cartera, sino en el duefio de cartera, ya que lo
implica una gestion importante de validacion de riesgo. Aun falta mucho por
desarrollar un marco juridico, en el cual se propongan garantias, acotando que por
falta de las mismas se han limitado las negociaciones de facturas comerciales
negociables para los inversionistas. El Factoring Es una herramienta muy buena que
en otros paises funciona muy bien, puesto que su marco legal es completo a

diferencia del Ecuador.

3.4. Propuestarealizada acerca de las facturas comerciales negociables.

La propuesta de este proyecto de reforma legislativa tiene como objetivo
principal fomentar la utilizacion de facturas comerciales negociables en Ecuador
mediante incentivos fiscales y la creacion de un entorno regulatorio favorable. Las

facturas comerciales negociables son instrumentos financieros que permiten a las
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empresas convertir sus cuentas por cobrar en efectivo de manera rapida y eficiente,

mejorando asi su liquidez y capacidad operativa.

Las facturas comerciales negociables representan una herramienta financiera
crucial para las empresas, ya que mejoran la liquidez al permitir a las empresas
acceder rapidamente a efectivo, lo que es esencial para cubrir gastos operativos y

financiar el crecimiento.

Facilitan el acceso al crédito ya que proveen una alternativa de financiamiento
accesible, especialmente valiosa para pequefias y medianas empresas (pymes) que

a menudo enfrentan mayores restricciones de crédito.

Promueven la eficiencia financiera ya que se reduce el tiempo de cobro y

optimizan la gestion del capital de trabajo.

La reforma legislativa propuesta abarca modificaciones clave en el Codigo de

Comercio y la Ley de Régimen Tributario Interno, con los objetivos como:
Incentivos Fiscales

Implementar deducciones fiscales para las empresas que utilicen facturas

comerciales negociables, incentivando su adopcion.

Establecer exenciones tributarias temporales para las transacciones realizadas
a través de facturas comerciales negociables, facilitando su integracion en el mercado

financiero.
Entorno Regulatorio Favorable

Definir un marco legal claro y especifico que regule la emisién, negociacion y
uso de facturas comerciales negociables, proporcionando seguridad juridica a las

empresas y entidades financieras.

Garantizar la proteccién de los derechos de los emisores y tenedores de
facturas comerciales negociables, fomentando la confianza en estos instrumentos

financieros.
Integracion en el Catastro Publico del Mercado

Implementar plenamente las facturas comerciales negociables en el Catastro
Publico del Mercado, gestionado por la entidad competente, que asegure la

transparencia y la adecuada circulacion de las transacciones.
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Facilitar el acceso a informacion sobre las facturas comerciales negociables a

los actores del mercado, promoviendo la eficiencia y competitividad.

La implementacion de esta propuesta tiene un potencial significativo para

dinamizar el mercado bursatil ecuatoriano. Los beneficios esperados incluyen:

La incorporacion de facturas comerciales negociables en el mercado bursétil
diversifica las opciones de inversion y financiamiento, atrayendo a nuevos

inversionistas y fortaleciendo el mercado de valores.

Proveer a las empresas, especialmente a las pymes, una herramienta adicional
para gestionar su capital de trabajo y acceder a financiamiento de manera mas

eficiente.

Al mejorar la liquidez y el acceso al crédito de las empresas, se impulsa el
crecimiento econémico y la generacibn de empleo, contribuyendo al desarrollo

socioecondmico del pais.
A continuacion, se presenta un esquema del Proyecto de Ley Reformatoria:
Quito, D.M., 03 de mayo de 12024

REPUBLICA DEL ECUADOR
ASAMBLEA NACIONAL
EL PLENO
CONSIDERANDO:

1.Que el articulo 284 de la Constitucién de la Republica del Ecuador establece
gue uno de los objetivos de la politica econdmica es el impulso a la productividad y

competitividad de la economia nacional;

2. Que el articulo 285 de la Constitucién de la Republica del Ecuador establece
gue la politica fiscal se orientara a la obtencion de recursos para el financiamiento de
servicios, inversidbn y bienes publicos, promoviendo el desarrollo econdémico

equilibrado y sostenible;

3.Que el articulo 303 de la Constitucion de la Republica del Ecuador dispone
gue el Estado fomentar4 y fortalecerd la comercializacion interna y externa,

especialmente de micro, pequefias y medianas unidades econdmicas;
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4.Que el Cddigo de Comercio, en su Capitulo IV, regula las facturas
comerciales negociables como instrumentos que facilitan el financiamiento y mejoran

la liquidez de las empresas;

5.Que la Ley de Régimen Tributario Interno establece las exenciones
tributarias aplicables a diferentes ingresos y actividades econdmicas, con el objetivo

de incentivar el desarrollo de diversos sectores productivos;

6.Que es necesario promover la implementacion y transicion hacia la utilizacion
de facturas comerciales negociables en el Ecuador, integrdndolas plenamente en el
Catastro Publico del Mercado para mejorar la transparencia y eficiencia de las

transacciones comerciales;

7.Que la utilizaciébn de facturas comerciales negociables puede contribuir
significativamente al desarrollo econémico y social del pais, proporcionando a las
empresas, especialmente a las pequefias y medianas, una fuente rapida y eficiente

de liquidez;

8.Que es fundamental crear incentivos fiscales que faciliten la adopcion de
facturas comerciales negociables, garantizando asi su implementacion efectiva y

promoviendo la modernizacion y digitalizacion de las practicas comerciales;

9.Que la integracion de facturas comerciales negociables en el mercado
bursétil ecuatoriano puede atraer una mayor participacion de inversionistas,

aumentando la liquidez y actividad en el mercado de valores;

10.Que es imperativo establecer un marco legal que asegure la correcta
implementacion y control de la utilizacion de facturas comerciales negociables, a

través de auditorias y verificaciones periodicas realizadas por la entidad competente;

En ejercicio de las atribuciones que le confiere la Constitucion de la Republica

del Ecuador y la ley, expide la siguiente:

Ley Reformatoria al Cédigo de Comercio y a la Ley de Régimen Tributario

Interno

Articulo 1. - Objeto de la Ley: La presente ley tiene por objeto fomentar la
utilizacién de facturas comerciales negociables en el Ecuador, mediante la creacién
de incentivos fiscales y el establecimiento de un marco regulatorio adecuado que

garantice su implementacion y transicion en el Catastro Publico del Mercado, con el
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fin de mejorar la liquidez empresarial, promover la modernizacion y digitalizacion de

las practicas comerciales y dinamizar el mercado bursatil ecuatoriano.

Articulo 2. Ambito de la Ley: Esta ley se aplicara a todas las personas
naturales y juridicas, publicas y privadas, que emitan, reciban y registren facturas
comerciales negociables en el Ecuador. Incluye a todas las entidades involucradas
en la gestion, control y auditoria del Catastro Publico del Mercado, asi como a las
autoridades tributarias encargadas de la administracion de las exenciones fiscales

contempladas en esta normativa.
Titulo |
Reforma al Codigo de Comercio
Articulo 3.- A continuacion del articulo 213, agréguese los siguientes articulos:

“articulo.213.1.-Registro en el Catastro Publico del Mercado: Las facturas
comerciales negociables que han sido registradas en el Catastro Publico del Mercado,

seran beneficiarias de las exenciones tributarias establecida en la Ley .
Titulo |
Reformas a la Ley de Régimen Tributario Interno

Articulo 4.- Agréguese dentro del articulo 9 después del numeral 15.1, el

siguiente numeral:

“articulo.15.2.- Los ingresos generados por la implementacion y transicién de
facturas comerciales negociables en el Catastro Publico del Mercado, conforme lo
regulado por el Cédigo de Comercio. Esta exoneracidn sera aplicable por un periodo
de cinco afios contados desde el inicio de la implementacién de dicho sistema en la

empresa.

Se entenderd por implementacion y transicion a facturas comerciales
negociables, la adopcion integral de las practicas necesarias para la emision,
recepcion y registro de dichas facturas en formato digital, cumpliendo con los

estandares y requisitos técnicos y legales establecidos por la entidad competente”.

DISPOSICION TRANSITORIA. -PRIMERA: La Autoridad Tributaria coordinara

con la entidad responsable del Catastro Publico del Mercado para garantizar la
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adecuada implementacion de las facturas negociables y el cumplimiento de la

exoneracion establecida en esta ley.

DISPOSICION FINAL. -UNICA: Esta ley entrara en vigencia a partir de su
publicacién en el Registro Oficial.

PRESIDENTE

Razon: Siento por tal, que la Directriz que antecede fue aprobada por el Pleno de la
Asamblea Nacional con votos a favor, de realizar una reforma en base a la

propuesta

: en sesion ordinaria de de de 202X.- Lo certifico.

SECRETARIA(O) GENERAL
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CONCLUSIONES

Como conclusion, se logré determinar dentro de proyecto de investigacién y a
través de la revision de los archivos de las entidades como Bolsas de Valores, Casas
de Valores y Empresas Factoring, con mayor precision que la documentacion
analizada es de mayor utilidad, puesto que, tienen un amplio soporte del manejo y la
productividad que requiere implementar las facturas comerciales negociables dentro

de las instituciones en Ecuador.

Como resultado de caracter urgente se plantea sustentar la necesidad de un
cambio, para que las facturas comerciales negociables sean utilizadas con mas
frecuencia por parte de las empresas y que conozcan acerca de la misma, es por esta
razon que la tesis expuesta e idea de investigacion cumple con los aportes
fundamentales para dar a conocer como se pueden afiadir las facturas comerciales

negociables en las pequefias y grandes empresas en el Pais.

Como finalidad del estudio se logré establecer una propuesta la cual sustent6
un contenido prudente, para que asi sea rentable y se pueda comprender el tema de
facturas comerciales negociables en el ambito societario y que este sea incorporado

dentro de la legislacion ecuatoriana.



74

RECOMENDACIONES

A los especialistas en materia de derecho societario del Ecuador se sugiere la
revision de hallazgos presentados como resultados de esta investigacion con la
finalidad de que se tome en cuenta el desarrollo de la propuesta para que se aplique
dentro de la normativa juridica, en materia societaria referente a las facturas

comerciales negociables.

A la Asamblea Nacional hacer énfasis en la normativa que existe conforme a
las facturas comerciales negociables, con el fin de evolucionar en el ambito comercial,
realizando un proceso de seguimiento y evaluacién de la ley para el cual es
expresamente competente tomar la propuesta en la presente investigacion, y

posterior a ello ejecutar una reforma del Cddigo de Comercio.

A las facultades de Ciencias Juridicas y Politicas de las diferentes casas de
estudio, reforzar las mallas curriculares en materia de Derecho Societario, con la
finalidad de que, desde estas, puedan vincularse de manera directa proyectos de

leyes.
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Formulario |
Facturas
Comerciales
Negociables

Se registro tu respuesta.

Enviar otra respuesta
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abuso - Condiciones del Servicio - Politica de
Privacidad
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